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NOTAS SOBRE UN NUEVO INSTRUMENTO DE AYUDA
PARA LA PREVISION ECONOMICA : EL MODELO DEL
PRODUCTO NACIONAL BRUTO e

Los tiltimos dos siglos han traido un aumento impresio-
nante en la capacidad productiva mundial. Esta expansion
del potencial productor se debe, en forma muy considerable,
a la extensién de la especializacién ¥y & la divisién del traba-
jo. La especializacién, sin embargo, hace que el especialista
dependa de un mercado, creando asi una nueva serie de ries-
g20os especificamente econdmicos, junto con las nuevas posibi-
lidades del progreso material. En tanto que la prosperidad
del agricultor auto-suficiente depende de la cantidad que
pueda producir, la de una empresa tipicamente moderna
depende no solamente del cuantum producido, sino también
de la capacidad de venta de dicha produceidn.

Los directores de tales empresas, quienes estdn bien ente-
rados de la relacién que existe entre el éxito de sus propias
actividades y la prosperidad de la nacién o del mundo en ge-
neral, reconocen la necesidad de ajustar su politica financie-
ra y de inversiones de acuerdo con el panorama econémico, es

(*) De la Revista del Banco de la Reptiblica Oriental del Uru-
guay (Departamento de Investigaciones Econémicas). Julio
1958. Ano 17, Ne 68.

(1) Titulo del original inglés: “Notes on a new aid to economic
foresight: the gross national product model”. Traduccién de
Bernardo Ferran y Angel Ratl Villasana.
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deeir, con la perspectiva de expansién o contraceidn en los
mercados nacionales y mundiales.

En la administracién publica, igualmente, los principios
bhsicos que rigen la gestion fiseal y las muchas otras obliga-
ciones del Estado, se encuentran sometidos cada vez mis a que
se verifique previamente si son idéneos para las condiciones
actuales y futuras de la economia de la macién. Un modelo de
financiamiento —la proporcién de los requerimientos fiscales
satisfechos por diversos tipos de empréstitos, la estructura
de los ingresos por concepto de impuestos, ete.— que resulta
adecuado para un periodo de ripida expansién econémi-
ca, probablemente difiera en forma notable de uno que lo
sea para una etapa de contraceién. Serfa fécil encontrar
muchos ejemplos semejantes.

De acuerdo con tales circunstancias, la efectividad con
que se utilicen los recursos econdmicos nacionales depende en
grado muy considerable de la capacidad de los jefes de go-
bierno y de empresa para valorar correctamente la perspee-
tiva econdmica. Es evidente que nadie puede predecir con
precisién o certidumbre lo gue haya de traernos el futuro.
Por otra parte, el prondstico puede ser muy impreeiso, ¥ 2
pesar de ello resultar méas conveniente que una falta absoluta
de previsién, pero en uno u otro caso deben tomarse impor-
tantes decisiones practicas, a base de la certidumbre aleanza-
da, cualquiera que sea el grado de ésta. La manera de enfocar
de modo realista la cuestién de la previsién econémieca, 1o
puede ser, por lo tanto, preguntarse simplemente si seri posi-
ble lograrla; sino que debera consistir en buscar el medio de
mejorar dicha previsién, reconociendo al mismo tiempo que
aGn mejordndola extremadamente, siempre habra la posibili-
dad de que surjan numMerosos errores.

Tin consecuencia, y durante los ultimos veintieineo afios,
se han realizado en muchas partes grandes esfuerzos para re-
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finar las téenicas que permiten valorar el panorama econdémi-
0. Kntre estas téenicas ha ocupado dltimamente un lugar
que pudiéramos Hlamar prominente la de los modelos del pro-
ducto nacional bruto. Estos modelos, que sirven de base al
informe Paley, se usan en los estudios realizados por el gobier-
no de los Estados Unidos para examinar el problema de la es-
tabilizacién econdémica, y también se les emplea extensamente
en las planificaciones econémicas a largo o corto plazo que
efectian las grandes compafiias industriales. Modelos simila-
res en su esencia son utilizados por la Cepal, por el Banco
Internacional y por el Fondo Monetario, asi como por todas
las organizaciones fiscales y de desarrollo econdmico nacional
del mundo entero, como arbitrios que sirven de ayuda para
estimar lo que haya de posible o probable en el futuro econs-
mico,

Debemos consignar igualmente que ha suscitado largas
discusiones el uso adecuado de tales modelos, asi como su ma-
yor o menor importancia entre las varias téenicas de previsién
econémica. El breve resumen que Inego hacemos del tema
se ha elaborado en la esperanza de que pueda arrojar alguna
luz sobre las potencialidades y limitacionss del modelo del
producto naecional bruto, y a fin de ilustrar debidamente
algunas de las bases utilizadas para valorar la confianza que
pueda merecer este arbitrio en cualquier situacién especifica.

Ante todo, importa rezonocer que la ‘‘construccion’ de
los modelos PNB es una tarea que permite amplio margen pa-
ra el criterio personal del que construye el modelo. En conse-
-euencia, el uso inteligente de este Giltimo exige, de quien vaya
2 apliearlo, suficientes nociones de los problemas a que 8¢ en-
frenta, de las técnicas utilizadas y de las bases en que susten-
t6 su criterio el constructor del modelo. Tales criterios varian
sensiblemente entre si, segin el tiempo, el lugar y la clase de
modelo. Casi todo el material deseriptivo de las paginas que
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siguen deberia tomarse, por lo tanto, como ilustrativo més.
bien que como norma. Las dnicas excepciones son las amplias
generalizaciones bésicas contenidas en la seceibn siguiente, ast
como el énfasis puesto en la relativa estabilidad de las acti-
tudes soeiales como eondicién definitiva para la previsién eco-
ndmica.

Para nuestro actual propésito, podemos distinguir dos ele-
mentos basicos de previsién. Uno lo constituye el conocimien-
to de las relaciones que determinan el suceso que uno desea
conjeturar: si aspiramos a prever el producto nacional, la re-
lacién entre éste y la inversién auténoma seria de esta cate-
goria. El segundo estd formado por el conocimiento acerca
del curso que pueda esperarse para tales determinantes, obte-
nido por ejemplo a través del estudio de tendencias anteriores,
asi como de los planes, condiciones y compromisos actuales.

El dltimo elemento nos permite construir una especie de
bosquejo incompleto que incluye nuestras expectativas acer-
ca de ciertos sucesos que al parecer pueden predecirse en for-
ma independiente. El primer elemento nos permite verificar
conjuntamente la compatibilidad interna de nuestro eshozo-
—ajustar estas expectativas concretas para hacerlas compati-
bles entre si—y establecer eslabones de inferencias més o me-
nos Gtiles derivadas de las perspectivas que corresponden 4 las-
variables que méis especialmente deseamos prever.

Ta funcién de un modelo econdmico es ayudarnos a llevar
a cabo estos procesos conceptuales, a fin de lograr que los dos.
elementos de nuestro eonocimiento efectivo produzean el cua-
dro mas claro y completo posible de la perspectiva econémica.
A este objeto, el modelo presenta una lista de las variables
bésicas que se considera necesario prever directamente —o
hacer supuestos razonables acerca de ellas— y un esbozo de-
las relaciones cuyo curso pueda afectar probablemente el de-
otras importantes variables econdmicas.
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Caracteristicas estructurales del modelo PNB.

Un modelo para el producto nacional bruto, como su nom-
bre lo indica, se centra primordialmente en las variables
bésicas que lo afectan, y en las relaciones en que se halla
implicado. El representa el valor de los bienes y servicios
producidos por la economia de la nacién, menos el valor de los
materiales consumidos en la produccién (2). Los valores para ha-
cer esta medieidn son a preeio de mercado, por razones que lue-
go se esclarecerdn debidamente.

En el modelo PNB el producto bruto se trata como de-
pendiente de (1) la capacidad productiva de la nacién y (2)
la capacidad del mercado —el radio de la demanda efectiva—
para la produecién nacional. Se destaca la dependencia en que
ésta se halla con respecto a la produecién misma, dependencia
que luego se examinard como punto (3).

En cuanto a la capacidad productiva v la del mercado,
aquélla que imponga més estrechos limites a la produceién
total en una situacién dada, se considera en el modelo como
que ejerce el control de dicha situacién. El servicio realiza-
do por el modelo consiste en identificar ciertos determinantes
de cada uno de estos tipos de capacidad, cuantificar (eomo una
proyeceién hacia el futuro de una tendeneia o de otro patrén,
0 a base de la perspectiva de cada uno de los principales de-
terminantes) y orientar su razonamiento a partir del estado
que se espera de dichos determinantes hasta el correspondien-
te nivel de capacidad.

La mayoria de los constructores de modelos presentan sus
resultados en forma de pronésticos condicionales o ““proyec-
giones”. Un tipo de proyeccién que ha merecido mucha aten-
<ién en los Gltimos afios es el que se encierra en términos de
valores estimados para un tiempo situado més o menos dentro

{2) Este concepto se examina en “Studies in Methods” Ne 2. A
System of National Accounts and Supporting Table, publica~
de por las Naciones Unidas (Nueva York, 1953), pp. 49 y 17.
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de los diez afios siguientes. Para elaborar este tipo de proyec-
cién, el constructor del modelo procede corrientemente esti-
mando en primer término el crecimiento probable de la ca-
pacidad produectiva. Luego se estima el importe de la de-
manda del mercado que debe asociarse probablemente al nivel
de ingresos generado por la produccibn a este nivel de capa-
cidad plena.

Al Hegar a este punto quedan dos alternativas para pro-
ceder, y la eleccién en favor de una de ellas depende del ob-
jetivo para el cual trabajemos. Si el propésito es, por ejemplo,
explorar las condiciones de acuerdo con las cuales pueda man-
tenerse en plena capacidad la produceién sin provocar infla-
c¢ién, el proximo paso seria considerar culles ajustes en la de-
manda (ylo en el capital) podrian bastar para eliminar la
brecha inflacionaria o deflacionaria indicada. En caso de que
la finalidad sea determinar el nivel de produccién més pro-
bable sin que actiien estos ajustes, y si el total de la demanda
estimada es menor que el nivel supuesto de produccidn, el eons-
tructor del modelo procede a determinar una cifra de produe-
cién (més baja) que implique un total de ingresos en que la
demanda respectiva absorba justamente el volumen dado de
produceidn. ‘

El presente articulo no se propone estudiar estos dife-
rentes métodos de utilizar el modelo. El lector los encontrard
analizados adecuadamente en el informe basico de cualquier
modelo que esté examinando. Nuestra finalidad actual es més
bien observar los supuestos y las lineas de razonamiento que
probablemente sirven de fundamento a la proyeeeién para un
propésito cualquiera. Lios més\importantes, especificos de un
modslo PNB, son los tres puntos numerados que se estudian
a continuacidn:

1.— El modelo PNB trata la capacidad produciiva co-
mo dependiente de dos series de factores: Una se deriva de las
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caracteristicas de la poblacién, y enfoca en Gltimo término
la cantidad de trabajo utilizado en la produceién; la otra in-
cluye variables como la existencia de bienes de capital y la
especializacién de la fuerza del trabajo (incluyendo el per.
sonal ejecutivo), y enfoca en definitiva la produceién nacional
media por unidad de trabajo usada. El cuadro 3, que luego
se presenta y analiza, sirve de ejemplo de cémo la pasada
experiencia acerca de estos factores puede utilizarse €omo
base para la estimacién de los cambios probables que puedan
sobrevenir en el future en la capacidad productiva nacional.

2.— Puesto que la produccién no se emprende sino para
la venta o para el uso, su nivel depende no sélo de la capa-
cidad fisiea para produecir, sino también de la demanda efee-
tiva total, o sea, de la capacidad de los mercados nacionales
para absorber bienes y servicios.

El anéalisis de la demanda a este respecto empieza gene-
ralmente agrupando los mercados de acuerdo con las diversas
condiciones que se consideran como causas probables para
determinar la demanda efectiva en estos mercados. Asi, es
corriente distingnir el mercade para bienes del consumo do-
méstico, el gobierno como mercado (es decir, fuente directa
de demanda), el mercado de bienes de inversién y el mercado
extranjero.

Las lineas trazadas para delimitar estos varios sectores
dependen en parte de la naturaleza y ecircunstancias de los
grupos compradores, de las condiciones de demanda relaciona-
das con tipos particulares de biemes y servicios, y en parte
también —eclaro estd— de las estadisticas disponibles.

La aplicacién del primero de estos tres criterios no pue-
de ser més evidente: el ingreso familiar, la gestién del sector
pablico y los recursos fiscales, las expectativas del mundo
de log negocios y el resultado de las transacciones corrientes,
asi como la sitnacién del cambio extranjero constituyen ca-
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tegorias de determinantes, cada una de las cuales gjerce una
influencia espeeifica sobre alguno de los cuatro mercados
mencionados.

La aplicacién del segundo criterio envuelve més especial-
mente una distineién entre la demanda para el consumo ac-
tual, por una parte y la demanda para el uso futuro: la alti-
ma se limita naturalmente a bienes de durabilidad considera-
ble, y la cantidad demandada de tales bienes se ve especial-
mente afectada por el nivel de los inventarios existentes y por
lo variable de las predicciones gue se hacen en torno a ne-
cesidades y precios en el futuro. Kl tercer criterio act@a prin-
cipalmente para limitar el ntmero de sectores de mercado
gue pueden distinguirse, y por tanto, para reducir el grado de
homogeneidad dentro de cada uno de éstos.

Pueden observarse dos problemas de indole muy especial
en la clasificacién de mercados. Uno es el que plantean los
“produetos intermedios’’, tales como el petrdleo crudo y el
mineral de hierre. El anélisis PNB parece no tomar a veces
en cuenta el estado del mercado en cuanto a dichos materia-
les que se procesan tipicamente en otras formas durante el
curso de la produceién. Lia razén para enfocar la atencién en
los productos finales, con exclusién de los materiales interme-
dios, es que la demanda por los Gltimos se deriva de la de-
manda por los primeros. Por ejemplo, la demanda de petré-
leo depende de la demanda de productos finales, tales como
la gasolina y el aceite lubricante que de &l proifienen, de modo
"que los cambios que se esperan en las ventas de petrdleo pue-
den inferirse de los que ocurran en la venta de los referidos
productos finales.

El principal problema econémico es, por tanto, el de
identificar y valorar los determinantes de las ventas de pro-
ductos finales (y de los cambios en la politica comercial de
inventarios).
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Bl segundo problema radica en la produccién para la
subsistencia. Aunque el consumo de tal produeto por los pro-
ductores y sus familiag puede incluirse en la estructura con-
ceptual de un mercado nacional, no nos resulta de gran utili-
dad llevar al extremo esta analogia. La produccién de los
productores auto-suficientes se incluye ordinariamente al me-
dir el prodacto nacional bruto, por dos razones: En cualquier
momento puede volearse en los canales del comercio y ademés
contribuye a formar el nivel nacional de vida, ya que Ios pro-
ductores respectivos son también parte de la naecién. Sin em-
‘bargo, es evidente que debiera distinguirse este segmento del
producto nacional bruto de los demés componentes de la pro-
duccién nacional, acerca de los cuales hay mayor certidumbre
de gue resulten afectados por cambios considerables en las con-
diciones de mercado. Tal distineién se incorpora en el cuadro
1 que ilustra el primer paso en ,los anélisis de mercado del
PNB, relacionando la produccién con el ingreso que ésta ge-
nera.

CUADRO 1

PRODUCTO NACIONAL BRUTO DE UNA NACION SUPUESTA
QUE MUESTRA EN FORMA CONEXA LOS COSTOS Y LAS
GANANCIAS, ASI COMO EL DESTINC DE LA PRODUCCION

(En millones de bolivares)

Destinc de los
Productos Finales

Costos ¥ Ganancias derivados
de la produccidén:

Remuneracién de em- Hogares(3) .......... 5.425
pleados, intereses, alqui- Gobierno ............. 800
leres y utilidades ...... 5.290 Empresas (inversién) . 500
Depreciacién, impuestos Exterior (menos impor-

sobre ventas, ete. ..... 1.310 taciones) ............ 5
Ganancias brutas deri- Consumo de los produc-

vadas de la produccién tores auto-suficientes .. 400
para la subsistencia .. 400 PRODUCTO NACIO-
CARGOS AL PRODUC- NAL BRUTO ........ 7.000
TO NACIONAL: BRU- :

TO it 7.000

{3)
auto-suficientes.

Excluyendo el consumo en los hogares de los productores
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3. T lado derecho del cuadro 1 representa el producto
nacional bruto, clasificado por tipos de mercado. El lado iz-
quierdo muestra los costos de produceién y las ganancias rela-
cionadas con esta produceién. El producto se mide en términos
de valor de mercado. El valor total de mercado de cualquier
producto es igual, desde el punto de vista de los productores, a
la suma de los costos de produceién y utilidades. Ksta es la
razén por la cual los dos lados del euadro suman el mismo to-
tal (%). 7

Ademés, cada renglén del costo de produccién representa
poder adquisitivo para el receptor. En efecto, y en consecuen-
cia, el lado izquierdo describe también una corriente de poder
adquisitivo (°), cuya suma es igual al valor del producto na-
cional bruto.

Esta clara ecuacién entre produceién y poder adquisitivo-
trae a la mente la proposicién expuesta por el economista fran-
¢és J. B. Say hace siglo y medio de que “‘la oferta total de pro-
ductos y la demanda total por los mismos deben ser necesaria-
mente iguales’’ (°). Esta proposieién, que es literalmente cier-
ta para una economia de trueque o para los productores auto-
suficientes mencionados, debe modificarse considerablemenf_e S
ha de ser valida para una economia monetaria. En la titima,
no es necesariamente la demanda, en el sentido de compra vo-
luntaria, sino sélo la corriente de poder adquisitivo generada
por la produceidn, la que necesariamente debe ser igual en va-
lor a la oferta total de productos. Adn més, la produceidén es
casi siempre y en la mayoria de los tiempos y sitios la fuente

(4) La ecuacién es guizés mis conocida en la forma siguienie:
Ventas menos costos igual ganancia. Puesto que V—C =G,
es claro que V=C-G.

{5) O, en el caso de los productores auto-suficientes, €l poder
disponer directamente de nuevos bienes y servicios.

{8) J.B. Say. Le Traité Ueconomie politique, (Paris, 1803). Vol.
11, pag. 175 (citado en Charles Gide y Charles Rist, 4 Histo~
ry of Economic Doctrines, New York, 1948, pag. 131.
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de donde deriva la mayor parte de todo nuevo poder adguisiti-
vo, la cual méas bien se gasta o se invierte antes que atesorarse..
De aqui se deduce que el nivel de producecién es el principal
determinante individual de la capacidad de mercado.

Para complicar la situaciéu en la economia monetaria, tal
ecomo la conocemos, estdn: a) el hecho de que parte del poder
adquisitivo generado puede mantenerse ociose de acuerdo con
la voluntad de los receptores, ¥ b) la circunstancia de que la
corriente del poder adquisitivo puede aumentarse mediante el
desatesoramiento o recurriendo a la creaeién de dinero a través
del crédito. Puede asi acontecer que ¢l total gastado por los
compradores voluntarios no sea igual al costo de produceién
de los bienes traidos al mercado. En este caso hay presién a la
baja sobre los precios y/o una acumulacién no planificada de
inventarios en manos de los que han finaneiado el exceso de
‘‘costo total de produeciéon mis gananeias obtenidas’” sobre lag
ventas totales. Es posible también que los gastos efectuados por
los compradores voluntarios excedan de la valuacién original
total de los bienes traidos al mercado, en cuyo caso existe una
presidén aleista sobre los precios, que modifica la valuaeibn ori-
ginal, y/o una reduceién no planificada en los inventarios.

En eunalquiera de estos dos casos generales, es probable
gue el efeeto inmediato sea un cambio en el nivel de produceiém:
con una modificacién consiguiente en el nivel de ingresos y, por
tanto, en el de demanda. De esta manera, una demanda que es.
““excesiva’’ o ‘‘deficiente’” en el primer caso, tiende con el.
tiempo a intensificar sus caracteristicas. Keynes v sus partida-
rios han hecho conocida una férmula conveniente para clarifi-
car la naturaleza y limites de este proceso. El valor del pro-
ducto nacional bruto en dinero se contempla como determinado-
por el nivel de la demanda efectiva, y la Giltima se clasifica, de:
acuerdo con sus fines, para inversién o para consumo. Se consi-
dera que la demanda por bienes de consumo depende directa-
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amente del nivel del ingreso total generado en la produceidn,
mientras que la demanda por bienes de inversién seria deter-
ainada independientemente. Dadas estas premisas, el nivel de
la demanda total, y de aqui el valor del producto nacional bru-
1o, se contempla como determinado por el de la demanda de
inversién.

En la practica, por supuesto, la evaluacién del “‘exceso’ o
4t deficiencia’® que pueden sobrevenir en la demanda es més
complicado: la relacién entre el consumo y el ingreso varia al-
go, de acuerdo con las circunstancias, y surge una dificultad:
de mucha importancia al tratar de prever el nivel de inver-
si6n.

Analizar estas posibilidades y dificultades constituye el
uso méas importante que se hace de los modelos PNB, como se
demostraré luego. Por ahora, sin embargo, anotaremos sim-
Pplemente su existencia y pasaremos a considerar c¢bémo las tres
caracteristicas estructurales que acaban de examinarse estén
incorporadas en un modelo simple. Para volver a resumir
estas caracteristicas, el modelo implica:

1) que el producto nacional bruto puede, en condiciones
favorables, ascender a un limite que se puede prever
mejor mediante la referencia a los hechos que mfluyen
_en la capacidad productiva nacional; pero que

2) puede mantenerse en un total mas bajo que se prevé
mejor mediante la referencia a las potencialidades del
mercado; ¥

3) que las Gltimas dependen grandemente, pero no del
todo, de la produccién, en una relacién que requiere
estudio muy detenido.

Ejemplos de las caracterisiicas estructurales.

Tl cuadro 2 demuestra las relaciones cuantitativas mas
welementales en un modelo muy simple para una economia na-




— 157

cional que, siendo al principio estacionaria, se expande luego a
consecuencia de un cambio en los habitos de consumo. Se supo-
ne arbitrariamente que la demanda, la producién y las ganan-
cias han sido estables durante un niimero de afios a $n 7.690,
nivel que se encuentra por debajo de la capacidad plena de
produecitn, y que los productores estdn en capacidad de cali-
brar éorreetamente los cambios que luego habrin de ocurrir
en la demanda por sus productos. Se presume, en efecto, que
todos los ajustes a los nuevos niveles de ingreso, se harén inge-
diatamente, y que las tasas anuales indicadas se mantendrin a:
todo lo largo del afio respectivo. (Por razones que se anotarin
més adelante, los ajustes serfan en realidad més graduales).

CUADRO 2

CAPACIDAD PRODUCTIVA, DEMANDA Y PRODUCCION TOTAL.
EN UNA NACION SUPUESTA

(Cantidades en millones a precios del afio base)

ANOS
1 2 3 4 5 6

Capacidad producti- |

va nacional .. .. 8.090 8.285 8.485 8.620 8.800 9.114
Ingreso generado por

la preduccion al ni-

vel del 1° de enero 7.690 7.690 7.690 8.070 8.475 8.900
Fondos  adicionales

que entran al mer-

cado .. .. .. ... 0 0 380 405 425 445
Demanda efectiva
total .. .. . 7.690 7.690 8.070 8.475 8.900 9.345

Produccién: total

(producto nacional

bruto) .. .. .. .. 7.690 7.600 8.070 8.475 8.%00 9.114
Demanda en exceso

(“brecha inflacio-

naria”) .. .. .. .. 0 0 0 0 0 231
Demanda /. produc-

to .. .. .. .. .. 1,00 1,00 1,00 1,006 1,00 1,03:
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En el afio <377, los $n 7.690 del nuevo poder adquisitivo
-generado por la tasa anterior de produccién se encuentran Su-
plementados por otro poder adquisitivo. Se supone que el
efecto de éste es tal, que se gasta $n 1,05 por cada $n 1 que
hubiera sido ganado y gastado sin la inyeceién suplementaria
de poder adquisitivo. En el afio ¢“3” por lo tanto, se en-
contrarin compradores voluntarios para una produccidén apro-
ximada de $n 8.070 millones, y el producto nacional bruto
asciende a esta cifra (7).

Se presume que las inyecelones suplementarias de poder
adquisitivo se repiten en escala progresivamente mayor en los
afios subsignientes, de modo que la demanda efectiva sube al
mismo ritmo (alrededor de un 5 % anual), hasta el afic ‘5",
cuando habra aleanzado un total de $n 8.900 millones. Du-
rante todo este periodo, la produceién muestra el mismo ritmo
.que la demanda; en las condiciones dadas, las conjeturas acer-
ca de la produceién dependerin de lo previsto con respecto
al crecimiento de la demanda. La capacidad productiva total
de 1a nacién no necesita ser incluida en el calenlo &).

Sin embargo, en este ejemplo se presume gue la capaci-
-dad productiva sube con menos rapidez que la demanda, y que
1a produccién, en consecuencia, se habrd ido acercando cada

{17) Algunos de los valores monetarios que aparecen en el cuadro
estan redondeados, como un discreto recuerdo de gue.atin la
mejor férmula estadistica no funciona con tanta precisién en
la vida real. En consecuencia, $n 8.070 es aproximadamente
en $n 7.690 X 1,05 pero no con toda exactitud. Todas las
cantidades gue aparecen en el cuadro representan totales va-
lorados a los precios que prevalecen en el afio “1”; este trata-
miento, que es por si algo artificial se adopta por resultar mu-
cho més facil pensar separadamente en los carabios en el ni-
vel de precios y en los cambios de cantidad, que tratar de
pensar en ambos de una sola vez.

4 8) Excepto el hecho de que pueden surgir escaseces © embote-
llamientos de la produccién en ciertas industrias especificas,
reflejando discrepancias entre el patrén de demanda de los
articulos v el de la capacidad productiva. Véase la siguien-
te seccidn.
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vez mis a la capacidad limite a cada afio que pase. Para el
afio ‘57, la economia nacional descrita en el cuadro estara
funcionando en condiciones de pleno empleo; y de allf en ade-
lante, 1a produceién crecerd a un ritmo més lento, impuesto por
el alza gradual en la capacidad.

Adcomas, el exceso del nuevo poder adquisitivo sobre la
produccién efectiva que se espera para el afio ‘6’7 creard una
presion aleista sobre los precios. Lia fuerza de esta presién al-
cista puede ecalibrarse aproximadamente tomando en cuenta el
saldo desfavorable de la produceién con respecto a la deman-
da. BEn nuestro ejemplo, dicha diferencia en el afio ‘6’ al
canza a $n 231 millones solamente, o en cifras redondas, al
3% de la produceién (estimada segin los precios de un afio
base), pero ird progresivamente en aumento si la demanda
continfia ereciendo més aprisa que la produecién. De un modo
muy general, la proporcién entre la demanda y la produceién
que aparcce en la Gltima linea del cnadro 2, puede tomarse
como indicativa de los movimientos de precios durante el pe-
riodo: estabilidad relativa hasta el afio 57
gresiva de alli en adelante. \

, e inflacién pro-

Limitacidn del Andlisis Agregativo

El cuadro 2 es evidentemente poco realista, al menos en
dos aspectos, ya que deseribe como constantes las relaciones
entre la capacidad de cada aifio y la del precedente (103 por
ciento), y entre la demanda de cada afio con el ingreso del
mismo afio (100 por ciento) y el del anterior (105 por cien-
t0), cuando todo el mundo estd enterado de los eambios que
ocurren en estas relaciones. Ademas, se presume que cada uno
de los agregados que se presenta es homogéneo, en tanto que
la experiencia diaria nos ensefia que —por ejemplo— la su-
perproduccién en un renglén de la actividad econémica puede

@
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presentarse simultineamente con escaseces de capacidad pro-
ductiva en otro renglén. Este Gltimo problema acerca de las
dimitaciones del anlisis agregativo, debido a la homogeneidad
limitada de los agregados, serd considerado en primer término,

Para adelantar una conclusién, puede sugerirse que el
efecto de la heterogeneidad de los agregados es hacer menos
clara las consecuencias observables de los prineipios ineorpo-
rados en el cuadro 2, sin negar eon ello la validez de los prin-
cipios en si mismos. Los cambios en la produccién y en la
demanda que aparecen en el cuadro para los afios ecompren-
didos entre el ““2’* y el ‘“5”’ siguen un patrén preciso, y los
que corresponden a los afios posteriores a la fecha en que la
produccién ha alcanzado su capacidad plena se adaptan por
su parte a un modelo también preciso aunque diferente. En
la vida real, en vez de un cambio bruseo, tendriamos probable-
mente en cada caso una transieidn mucho més gradual. El
exceso relativo de la capacidad a corto plazo sobre la produe-
cién efectiva varia tipicamente entre los diferentes renglones
de actividad econdémica en una época determinada, y algunos
renglones estarfan funcionando posiblemente a plena capaci-
dad antes del afio ““5’’; tan pronto como se haya alcanzado
el limite en cualquier renglén, la produccién nacional total
comenzaria a ser menor que la demanda total, y el nivel de

cidad en algunos renglones no se alcanzarian hasta el afio ‘67’
o mas tarde, y el nuevo curso de la produccién y de los
precios no quedaria finalmente establecido hasta entonces.
Este caso bastante evidente de posibles diferencias de im-
portancia entre los componentes de los agregados del cuadro
2 puede representar toda una clase de tales diferencias, cuyos
efectos tomados en su conjunto hacen que los cambios en los
mismos agregados sean mas graduales. La naturaleza de esta
clase de diferencias puede generalizarse en el sentido de que
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implica una diserepancia entre la distribucién de un agrega-
do entre los renglones de articulos y la distribucién de los
otros agregados entre dichos renglones. Cuando persisten tales
diserepancias, una parte de la produccién, de la capacidad o
de la demanda totales puede ser ineficaz y sin influencia so-
bre las otras variables del modelo. Por consiguiente, la pro-
duccién en el afio “‘5’’ podria ser menor en la practica que
la capacidad productiva total de la nacién, a causa de una
mala distribucién de la dltima, en tal forma que se podria
utilizar plenamente para satisfacer un nuevo patrén de de-
manda.

Podemos imaginar un caso extremo en el cual la capaci-
dad productiva se concentrase en la agricultura y en servi-
cios, por ejemplo, mientras que la expansién de la demanda
lo hiciera en €l mercado de bienes manufacturados. En esta
situacién, sélo una fraccién del ‘‘total’’ nacjonal de la capa-
cidad productiva podria estar en uso, y sin embargo, no serd
posible aumentar la produccién total para satisfacer la de-
manda. Quizés, el caso mas importante de persistente disere-
pancia en la distribucién de los agregados es el citado en el
andlisis de la CEPAL acerca del potencial de desarrollo eco-
némico de Chile, donde se considera que la escasez de las im-
portaciones esenciales puede frenar probablemente la produec-
cién adn antes de llegar al pleno empleo a pesar del execeso
de la demanda (?).

En defensa del uso de los agregados en log anélisis, puede
argumentarse que los inversionistas y los hombres de empresa
estin esforzindose continuamente en expandir la produccién
¥ la capacidad donde éstas se muestran inadecuadas para la
demanda, y prefieren generalmente cercenar la produceién y

(9) Comisién Econémica de las Naciones Unidas para la América
Latina, Preliminary Study of the Technique of Programming
Economic Development, (Santiagoe, 1 Comisi6én, abril 1953)
Mimeografiado en inglés y espaifiol.
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liguidar la capacidad donde éstas son excesivas. En la me-
dida en que estas funeciones empresariales se realicen con éxito,
guedarin reducidas a un minimo las diserepancias entre la
distribucién de la capacidad productiva por articulo y la de la
demanda. Ademds, la “‘capacidad’’ representada en el cuadro
9 no es la suma de las capacidades productivas de los varios
renglones de la capacidad econémica, tal como la medirian los
ingenieros; sino, mis bien, una capacidad econémica general
estimada a la luz de las tasas méximas de produccién nacio-
nal total logradas en afios anteriores ¥ la expansién porcentual
de la fuerza de trabajo, etc., desde que se alcanzaron dichos
méximos. Por lo tanto, ¥y a menos que se restrinja la mala
distribucién, puede considerarse que los valores agregados
representan con bastante aproximaeién las tendencias que se
proponen resumir.

Sin embargo, esta cuestién de la homogeneidad debe
plantearse separadamente para cada nuevo agregado gque se
incorpore en el modelo, ¥ estudiarse de nuevo cada vez que
&ste se utilice en diferentes situaciones geonémicas. El hecho
de que la enestion pueda eontestarse afirmativamente con res-
pecto a cualquier agregado para un lugar y tiempo dados,
no signifiea que la respuesta haya de ser también afirmativa
enando se trata de cualquier otro agregado, en lugar © tiempo
diferentes. Cada caso debe considerarse mas bien individual-
mente y de acuerdo con sus propios méritos. Quizéxsl 1a mis
importante fuente individual de error en el uso de los mode-
los PNB radica en el olvido de este principio, asi como en
confiar excesivamente, para fines analiticos, en agregados
cuya homogeneidad no ha sido debidamente comprobada.

Crecimiento de la capacidad productive de la Nacion

Hemos observado que el modelo simple PNB que hemos
mostrado no es realista al utilizar un ritmo constante de cre-
cimiento en la capacidad productiva. En la practica, es pro-

i




bable que este supuesto se reemplace o cuando menos se veri-
fique por un anéiisis, del tipo sugerido en el cuadro <37’

El problema se subdivide en el cuadro -—la contestacién
aparece analizada por factores— a fin de enfocar la atencién
a un tiempo sobre una de sus fases ¥y reunir todo el conoci-
miento disponible que pueda contribuir a eselarecer la pers-
pectiva de dicho aspecto. Pueden considerarse varias partidas
alternativas de subdivisién, que dependen de la manera en que
esté organizada la informacién disponible; seria obviamente
-deseable, sin embargo, agrupar aquellos aspectos que tengan
interdepéndeneia mutua.

Los elementos primarios en el analisis bosquejado en el cua-
dro 3 son: (1) crecimiento en la cantidad de trabajo disponible
¥ (2) cambios en la produccién por unidad de trabajo emplea-
do. El primero de estos elementos puede estudiarse, para un
pais y perfodo determinados, en términos de (a) crecimiento
-de la poblacién, (b) porcentaje de la poblacién disponible para
trabajo remunerado, (¢) néimero promedio de dias de trabajo
por afo y (d) duraeién promedio del dia de trabajo.

Para mayor precisién de coneeptos y a objeto de permitir
la mutua integracién de las conclusiones a que se llegue, el es-
tudio de cada aspecto se encamina a derivar una medida cuanti-
tativa de lo que se espera al respecto. Nuestro interés se centra
actualmente en las condiciones que hacen posible la previsién en
estas materias, y por tanto en lo referente al producto nacional
bruto cuando estd determinado por dichas condiciones.

(a) La tasa de crecimiento de la poblacién de un pais va-
ria principalmente de acuerdo con las tasas de natalidad, mor-
talidad, e inmigracién netas, y tiende a mantenerse constante
mientras tales tasas muestran estabilidad. La mayoria de los
modelos PNB se utilizan con la intencién de prever los desa-
rrollos para unos diez afios mas o menos, y en cualquier caso
la estimacién de las tasas de natalidad previstas tendrin poca
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influencia sobre la estimacién (véase luego) del crecimiento
Qe la poblacién trabajadora en este periodo. Esto mismo es
aplicable a las tasas de mortalidad infgafpﬁﬂ, en cuja;' gategofia
los cambios ocurridos han sido generalmente los’mé,vs, :d'esté_icédos '
de la dltima década. Las tasas de mortalidad en los grupos
de edad media y avanzada muestran cierta éstabilid&d, debido a
su dependencia de las eondiciones en que transeurren los prime-
ros afios de vida de esas personas, y las tendencias de tales tasas
son por tanto menos susceptibles de fuertes cambios. Es en el
caso del tercer factor, tasas netas de inmigraeién, donde cir-
cunstancias distintas a las fuerzas que indican las tendencias
pueden ser més dificiles —y mas importantes— de prever. Los
acontecimientos econdmicos y politicos, ya ocurran en el pais o
en el extranjero, pueden conducir a cambios dréasticos en esta
tasa, y la migracién incluye generalmente una alta propor-
€ién de individuos en edad de trabajo (19).

(b) Surge un problema de definicién cuando nos propo-
nemos considerar el porcentaje de poblacién que probablemente
esté disponible para el trabajo remunerado en el periodo futu-
To que se trata de prever en nuestro modelo. §Cudles ocupacio-
nes se considerarin ‘‘remuneradas’’?.

Puesto que el enfoque definitivo del modelo se dirige a la
magnitud del produeto nacional bruto, las ocupaciones que de-
ben tomarse en cuenta son por supuesto aquéllas cuya produe-
cién se incluye en el producto nacional bruto. Sin embargo,
esta respuesta no resuelve el problema, sino que simplemente lo
amplia. Por ejemplo: jconstituyen o no los servicios de las
amas de casa una parte de la suma total de los bienes ¥ servi-

{10} La significacién econémica de Ia inmigracién para los Esta-
dos Unidos desde 1790 estd estudiada en forma algo més
amplia en el trabajo de Ernest Rubin. “Immigration and the
Economy of the United States”, Asociacién de Economia In-
ternacional, Mesa Redonda sobre Migracién Internacional,
Kitzbuhel, Sep. 1955 (Ginebra, Comité Internacional de Mi-
gracion Europea 1955), mimeografiado.
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cios que debe fratar de analizar el PNB? Para la afirmativa,
puede decirse que una medicién del producto bruto que omita
16¢ servicios de las amas de casa puede ser ui indicador muy
ambiguo del erecimiento econémico de un perfodo en que se estd
extendiendo la costunibre de que las amas de casa trabajen fue-
va del hogar. Las referidas sefioras pueden haber contribuido en
14 misma o atn en mayor medida al bienestar naeional, tanto por
gu trabajo original ex el hogar eomo por el que luego realizaren
fuera de éste, y las estadisticas del produeto riaeional bruto que
computen el filtimo pero no el primero de dichos trabajos bien
pueden hacer formar una idea exagerada del progreso logrado
con el cambio de héabitos. Para contestar negativamente, se argu-
menta que los servicios de las amas de casa dentro del hogar son
sumamente dificiles de valorar en términos de dinero, y que la
magnitud de Ia medida del producto nacional bruto que los
incluya estard necesariamente muy influenciada por la estima-
cién que del valor de dichos servicios hagan los estadisticos.
Quizés la solucién més satisfactoria, en aguellos tiempos y lu-
gares donde el cambio en las costumbres se efectiie en escala
de importancia, sea clasificar los servicios de las amas de casa
en una parte separada del modelo, de modo que el efecto de log.
sambios no escape completamente a la atencién ni confunda el
cuadro de los sucesos en el sector de mercado de la economia.
Un tratamiento iguslmente separado puede ser conveniente pa-
ra los miembros de las fuerzas armadas del pais o para todos
fos empleados gubernamentales, asi como para los agricultores.
Como estos comentarios pueden haberlo sugerido, la pre-
visién en cuanto al porcentaje de poblacién disponible para
trabajos remunerados es en gran parte asunto de prever lo re-
ferente a los habitos ¥ a la actitud social, que aunque cambian
lenta pero uniformemente, mantienen mucha continuidad en la
tendencia del porcentaje de amas de casa, gente de edad avan-
zada y jovenes que trabajan fuera del hogar. Ademés, es de es-
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tos elementos marginales de donde se deriva generalmente la
proporeién entre fuerza de trabajo y poblacién. En lo que res-
pecta a los varones de la gacién -comprendidos entre los ltimos
afios de la adolescencia y los Gltimos de una mediana edad, que
forman el nficleo y la mayor parte de la oferta de trabajo, la
proporeién se acerca necesariamente a un 100 %.

(¢} El tercer elemento que puede distinguirse en un ané-
lisis de los cambios susceptibles de ocurrir enla capacidad pro-
ductiva nacional, es el niimero de dias trabajados anualmente
por el promedio de personas ocupadas en trabajos remunerados.
Para estimar este ndmero, puede empezarse multiplicando el
niimero de dias de la semana standard de trabajo por el ntme-
ro de semanas del afio, deduciendo los dias de fiesta. Este pro-
cedimiento obtiene mejor resultado si se le utiliza separada-
mente para el trabajo agricola y no agricola, y permite la inclu-
sién de otras variaciones ocupacionales si ello es posible.

Es importante reconocer que los cambios en estas condi-
ciones y en las que luego se estudian, pueden sobrevenir
no sélo a través de la evolucién de las nuevas costumbres,
sino a través de las modificaciones que pueda ofrecer la
importancia relativa de las diferentes ocupaciones,

Puede esperarse que el ntimero efectivo de dias trabajados
sea menor que la estimacién resultante a causa del tiempo per-
dido debido a las enfermedades y a otras emergencias persona-
les, vacaciones y demés factores estacionales, asi como al desem-
pleo involuntario. Pueden observarse dos aspectos especiales
que presenta el problema del desempleo.

En primer lugar la flexibilidad de la economis nacional,
que es esencial para el progreso, implica continuos y ligeros
ajustes que hacen cambiar de trabajo a los obreros. En enal-
quier tiempo dado, por lo tanto, algunos miembros de la fuer-
za de trabajo se hallan en trinsito de un empleo a otro, y por
o tanto no estaran rindiendo ninguna eontribucién directa a la
produccién nacional.
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Tl segundo aspecto especial que debe observarse es el pro-
blema del “‘sub-emplec agricola’, en €l cual se hace tanto én-
fasis en los estudios sobre desarrollo econémico para algunos
paises. Tal sub-empleo toma en la practica la forma de un afio
de trabajo habitualmente incompleto para muchos individuos,
mis bien que el de un desempleo total para un nfimero mas pe-
guefio y un empleo a tiempo completo para los demés. El tra-
tamiento del problema en cuanto implica un standard social y
quizds cambiante en lo refarente a horas de trabajo, puede pa-
recer por lo tanto el més adecuado para amoldarse a los he-
chos directamente observables en los cuales tiene que basarse
1a previsién ().

(d) Las prescripciones convencionales y legales en cuan-
to a la duracién del dia de trabajo afectan también la capaci-
dad productiva nacional. En muchos modelos PNB, este factor
se considera, junto con el tiempo de vacaeiones y de dias de
fiesta, como expresién de la preferencia que las gentes muestran
por el ocio antes que por bienes econémicos marginales.

A través de las investigaciones estadisticas y de otro tipo
acerca de los cambios en perspectiva clasificables bajo los euna-
tro encabezamientos anteriores, el conomista puede llegar a una
cgnclusién razonada en cuanto a la tasa de aumento que se es-
pera en la cantidad total de trabajo que puede realizar la na-
¢ién. Commo ya hemos visto, la mayoria de los factores que ha-
cen posible este aumento actian en forma algo deliberada.
Mientras el resultado neto no puede predecirse con seguridad .
absoluta, se le puede prever sin embargo con casl tanta exae-

(11) Si la solucién que se contempla para el periodo en estudio
implica empleo no agricola a tiempo completo, para obreros
“gobrantes”, sin embargo, las estimaciones del efecto proba-~
ble sobre la capacidad productiva nacional pueden hacerse
méas realistamente en términos de los empleos adicionales que
deben llenarse, ¥ es por tanto conveniente incluir el exceden-
te de trabajo agricola dentro del aparte (b) ya indicado, en
términos de cierto nimero de solicitantes potenciales de tra-
bajo.
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titud como la mayoria de los acontecimientos que los hombres
de empresa y los funcionarios deben antever ordinariamente
& fin de cumplir con buen éxito sus varias tareas cotidianas.

(2) La eficiencia fisica y econémica eon la cual se efec-
the el trabajo nacional, segin aparece medido en el modelo
PNB por el producto medio por hora hombre, no se puede pre-
ver con tanta precision. Como la cantidad de trabajo que
puede realizarse se analiza con referencia a la magnitud de
la poblacién y a otros factores, asi el producto medio por hora
de trabajo puede analizarse en relacién con la magnitud de la
existencia nacional de bienes de capital ¥y otros factores. Di-
cha existencia de capital, sin embargo, crece con menos regula-
ridad que la poblacién, y los factores en la eficiencia produecti-
va son mensurables con menos facilidad que las relaciones de-
mografieas arriba examinadas.

(a) Es cierto que la existencia de capital se asemeja & la
magnitud de la poblacién ecuando representa el resultado neto
de muchos afios de actividad y en que es relativamente tan
considerable que no es probable que los sucesos de ningfn afio
en partieular lo modifiquen muy sensiblemente. Es cierto tam-
bién que la formacién de capital, como el crecimiento de la po-
blacién, depende en grado considerable de los habitos arraiga-
dos de la gente. Sin embargo la tasa de formacién de capital
varia muy visiblemente entre los puntos miximo ¥ minimo del
eielo econémico. El resultado es que el erecimiento del capital
venezolano que se espera entre la fecha actual y 1865, por
ejemplo, depende en gran parte del grado de prosperidad pre-
visto para los afios intermedios.

Los constructores de modelos PNB no est4n enteramente
de acuerdo acerca de la forma en que deberdn tratar este pro-
blema. La mayoria de los modelos disefiados para su aplica-
cibn a periodos venideros mayores de seis afios, tratarin el
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problema suponiendo algo arbitrariamente que los afios inter-
nié‘diog habrén de ser de relativa prosperidad.

Sea como fuere, supongamos ahora que los economistas.
nacionales han desarrollade una plausible previsién del ereci-
miento del eapital, quizés por una combinacién del anélisis de
tendencia y ciclo junto con la consideracién de programas de
inversién ya conocidos. El problema méis importante que se
plantea luego es juzgar a eninto alcanzara el erecimiento en la
cantidad productiva nacional, ceteris paribus, eomo resultado
del alza en la existencia de bienes de capital. Este problema “
se resuelve a través del estudio de la ‘‘funci6n del eapital”’ o
del coeficiente entre la existencia de capital y la produceién
total. .

Se han hecho dos especies de estudios estadisticos. En
una de dichas clases, el nivel de produceién se trata como la
resultante de varios factores de produccién, de log cuales los
-dos més importantes son el trabajo y el capital, y las técnicas
estadisticas se aplican a los datos historicos para determinar
el cambio en la produceién total que habria resultado si la fmi-
ca variacién hubiera ocurrido en la existencia de capital. Las
investigaciones de esta clase que son las mis eonocidas en los
Estados Unidos, produjeron la funeién Cobb-Douglas (la cual
indica que en la industria manufacturera puede esperarse un
aumento del 1 % en la existencia de capital que haga elevar
la capacidad anual de produccién en 1/4 % aproximadamen-
te) (12). |

En la otra clase de estudios se ha encontrado que el alza
del poreentaje en la capacidad de produceién es aproximada-
mente igual a la que ocurre en el eapital (*%) atin cuando no se

(12) Paur H. DoucrLas. The Theory of Wages. (New York, The
Macmillan Co., 1934), p. 487.

¢13) GeruarDp CoLm. The American Economy in 1860. (Washing-
ton, National Planning Associaton, 1952), p. 162.
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haya Supuesto que érezea proporcionalmente el insumo de méa-
no de obra.

La Ley de Rendimientos Decrecientes sugiere tina estimas
cién conservadora y a este respecto favorece una férmuls como-
1a funcién Cobb- Douglas; la experiencia con los frutos de la.
especializaci6n en hombres y méquinag sugiere, por el contras
rio, que es posible que la fancién Cobb-Douglas resulte dema-
siado conservadora, y los modelos desarrollados por la CEPAL.
¥ por la U. 8. National Planning Association postulan un alzs.
porcentnal de la capacidad productiva igual a la de capital.
La verdadera relacién permanece dudosa, y de acuerdo con los
que actualmente se conoce al respecto, un modelo PNB para ui.
pais dado, y dentro de un periodo de tiempo también determi-
nado, dsberia e‘valuarse cont referencia a los hechos pertinentes.
que para entonces existan en dicho pafs.

{(b) Los otros factores qué gerieralmente se mencionanm:
por su influencia sobre la productividad de los obreros de una
naeién, son el estado sanitario general, el nivel de educacién y
la moral. Sin embargo, ni estas condiciones ni su mfluencia
sobre la productividad nacional se han medido todavia en for-
ma satisfactoria para el presente objetivo. En circunstanciag
ordinarias, los cambios que ellas presentan en eseala nacional
son por lo general graduales en vez de bruscos, y por varias ra-
zones es probable que tengan relacién con los cambios en la
existencia de eapital. Algunas veces, por tanto, se ha conside-
rado seguro suponer que la tendencia histérica en la propor-
cién capital-produceién contiene ya un adecuado reflejo de sw
influencia. En prineipio, esta influencia debera aislarse ¥y po-
nerse aparte cuando se estén considerando los efectos directos.
de la acumulacién de capital, ¥y entonces serian estimados se-
paradamente a la luz de lo que se conoce acerca de las diferen-
cias entre las tasas pasadas ¥ futuras del progreso en sanidad
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piiblica y educacién, asi como en la adaptacién caracteroldgica
de la fuerza de trabajo a sus tareas. Muy raras veces, en la
practica, puede lograrse de modo objetivo un anélisis tan refi-
mado. )

" Podemos extraer varias conclusiones de esta breve resefia
-de los factores, que permitan la previsién en cuanto al creci-
aniento de la eapacidad productiva nacional. Primero, estos
factores desarrollan y ejercen sus efectos gradualmente como
regla general, de manera que el anilisis de las tendencias pue-
.de servir de mucha ayuda. En segundo lugar, las fuerzas so-
-giales y econémicas actian reciprocamente en ellas; los cambios
en la poblacién influyen en los cambios econdémicos y son a su
vez influenciados por éstos, de modo que la construccién de
mn modelo requiere extensa consulta entre los especialistas
n las varias ciencias sociales y mecénicas.

Finalmente, ‘‘los casos varfan segin las circunstancias’’,
-de modo que pocas veces podra estimarse @ priori que las £6r-
mulas basadas en los estudios de un pais y una época determi-
nados puedén ser aplicables sin modificaciones a otro pais o
4poca. La teoria en la mayoria de estas materias es todavia
tan insegura que deberia ser comprobada en condiciones simij-
lares en cuanto sea posible a aquéllas a las cuales va a apli-
CATSe:

LProduccion ¢ Ingreso.

Hemos ya observade que el modelo PNB que aparece en el
euadro 2 es poco realista al suponer que la demanda futura del
qmercado puede inferirse directa y simplemente de una previ-
sién independiente acerca del nivel de produccién. Esta supo-
sicién, como la de que existe una tendencia constante en la
eapacidad de producecidén, se sustituye en la prictica por un
.andlisis detallado encaminado a revelar la verdadera relacién
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entre el indicador sugerido y su objetivo. Ahora considera~
remos cémo pueden usarse las premisas acerca del nivel de-

produccién para derivar conclusiones relacionadas con la mag-

nitud en perspectiva del mercado nacional.

En el comentario inicial del cuadro, se sugirié que la-

produceién afecta la demanda, generando la mayor parte dek
ingreso que hace efectiva esta ltima. Las ventas pueden va-
riar independientemente de la produccidn, sin embargo, en la:
medida en que haya atesoramiento o desatesoramiento, expan-
sién o contraceién del crédito en la economia nacional. Para
analizar estas posibilidades, los economistas clasifican en va-
rias éategorias amplias a los compradores del producto naeio-
nal bruto, y examinan el probable ecomportamiento de gastos.
de cada categoria a la luz de los ingresos del mismo y de otras
circunstancias. En la presente seccién de mnuestro trabajo-
podemos examinar adecuadamente las caracteristicas del in-
greso y consagrar la seccién siguiente a las otras circunstan-
cias y a la estimacién de la demanda neta resultante.

El cuadro 1 ha suministrado el punto de partida. Cual-
quier nivel dado de produecién impliea cierto total para la
suma de costos y ganancias en el lado izquierdo de este eua-
dro, y el total implicado es también la corriente total de po-
der adquisitivo generado pur la produccién.

Discriminar en detalle esta corriente resulta inadecuado,
sin embargo, para nuestro actual propésito. De acuerdo con
sus hébitos y demés circunstancias, algunos receptores de po-
der adquisitivo son mis propensos que otros a consumir la
totalidad de sus ingresos o aiin mas. Conviene hacer la clasi-
ficacién de los receptores en forma que separe debidamente
a aquéllos cuyo comportamiento de gastos en relacién con el
ingreso esté regido por una serie de hébitos y circunstancias,.
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«de quienes basan sus gastos en hébitos y circunstancias dife-
rentes. El buen resultado que se obtenga al trazar estas
.distinciones haré posible utilizar para fines de previsién los
principios bosquejados en la siguiente seeeién y reconocer en
consecuencia que existen habitualmente muchas fuentes de
fluctuaciones en la demanda del mercado.

Los grupos que se distinguen corrientemente para estos
propésitos son los llamados ‘‘sectores’” del mercado nacional:
gobierno; empresas productivas organizadas con fines luera-
tivos; hogares (e instituciones cooperativas que los sirven); y
-] mercado de exportacién neta (°). La corriente de poder
-adquisitivo al gobierno incluye los ingresos impositives y el
-superavit corriente neto de las empresas publicas. En el caso
actual se considera que las empresas de indole lucrativa cons-
tituyen un mercado para bienes de capital (e inventario) so-
lamente (17). Sus ingresos de poder adquisitive aplicables a
«este fin consisten en sus ahorros brutos o ganancias no gas-
tadas para el consumo corriente, mas los cargos por deprecia-
¢ién y otras deducciones contables por bienes de capital con-
sumidos.

La corriente de poder adquisitivo a los hogares incluye .
dos clases de ingresos netos realizados, de los cuales, sin em- .
bargo, los impuestos directos pagados por las familias se de-
.ducen ordinariamente para obiener los totales netos del “in-
greso disponible”’.

{16) El esquema de clasificacién puede variar adecuadamente en
detalle de un pais a otro, dependiendo del modelo de organi-
zacion de la economia nacional y de la informacién estadis-
tica disponible. Véase Naciones Unidas, op. cit, pp. 11-12.

#17) Sus potencialidades como mercados para materiales que de-
en procesarse se analizan separadamente con referencia a
sus planes sobre inventarics y previsién de sus ventas de pro-
ductos finales, siempre y cuando estos determinantes hayan
sido evaluades por un procedimiento igual al sugerido en &l
presente trabajo.
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Dicho anilisis de poder adquisitive generado por la pro-
duceién queda ejemplificado en el cuadro 4 (®).

El modelo PNB para cualquier pais incluye ordinaria-
mente una serie de relaciones por las cuales la distribucién
de ingresos por sectores para ese pais puede inferirse de pre-
misas relacionadas con el nivel y estructura de produccién
(y con la existencia de capital, que es un factor eonexo). Lia
naturaleza de las relaciones que se indican como determinan-
tes de valores en la primera columna del cuadro puede ejem-
plificarse y comentarse como sigue:

(1) El valor en perspectiva de los cargos totales sumi-
nistra el punto de partida. El primer paso para juzgar la pro-
able composicién de este total, puede ser el de estimar el com-

ponente del impuesto indirecto. La cantidad de impuestos
indirectos depende de las tasas de tales impuestos yv de la
magnitud de la base impositiva, o sea del valor total de los
renglones gravados. Puede esperarse que casi todos los ren-
glones de la base impositiva varien o de acuerdo con el nivel

{(18) En el cuadro 4 no aparece represenntada la corriente de
poder adquisitivo proveniente de un pais determinado y con
destino a sus clientes en el extranjero. Esta corriente espe-
cial puede estudiarse en términos de (a) comercio interna-
cional y (b) inversiones internacionales. En la subdivision
ta), el analista considera c6mo la demanda del pafs por bie-
nes y servicios extranjeros puede compararse con la demanda
del exterior por los productos nacionales. En la subdivisién
(b), examina la forma en que la corriente saliente de capital
de inversién se compara con la corriente entrante. Las dos in-
vestigaciones estan unidas entre sf, desde luego por la nece-
sidad de transacciones de capital para cubrir cualquier saldo
activo o pasivo de las transacciones en cuenta corriente. Son
asuntos éstos que no pueden tratarse dentro de la brevedad
del presente trabajo; el lector interesado puede ocurrir al
mencionado estudio de la CEPAL para hallar ejemplo de
cémo pueden analizarse dentro de la estructura del ingreso
nacional.
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de produceién total o segfin la existencia nacional de bienes
de capital (19).

(2) El dltimo determinante es también el principal fae-
tor que es causa de cambios en los cargos por depreciacién,
¥ su tasa de desarrollo, quizds modificada para permitir una
tendencia en las tasas de depreciacién, puede servir como base
para una estimacién del futuro crecimiento de tales Ccargos.

(3) El valor total de la produceién, menos el importe de
los impuestos indirectos, constituye una medida aproximada
de lo que algunas veces se Jlama el ‘“producto nacional bruto
al costo de factores’ y esta cifra, menos los cargos por de-
preciacién, es aproximadamente igual al ingreso nacional.
Aparte de la produccién destinada a la subsistencia cuyo va-
lor puede predecirse con ‘mayor o menor exactitud a base de
las actuales tendencias sociales, la magnitud de cada uno de
los componentes dados del ingreso nacional —o del producto
bruto al costo de factores, tomando el ingreso de las empresas
sin deducir la depreciacién— puede depender, en términos
generales y en un periodo de cineo o dieg afios, de la magni-
tud del total que debe distribuirse.

(4) Las férmulas usadas en tales relaciones se selecionan
¥ sus parametros se determinan de acuerdo con datos basados
en pasadas experiencias para condiciones econémicas tan simi-
lares como sea posible a las que seglin se espera, habrin de
privar en el tiempo y lugar a que se aplicard el modelo. Bsto
implica habitualmente investigacién estadistica tanto en el
pais de que se trate como en otros paises. Es probable tam-
bién que se experimente con numerosas férmulas alternativas
a fin de desarrollar aquéllas que mejor resuman las méas im-

(19) Como ejemplo de la técnica para la estimacién, véase entre
si, desde luego, por la necesidad de transacciones Melvin y
Ann White, “A Model Building Aproach to Forecasting the
New York City Sales Tax”, National Tax Journal. Vol. VIII,
Ne 4, December 1955, pp. 372-378.
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portantes experiencias del pasado que tengan relacién con
nuestro caso (2). La comparacién de los valores pasados im-
plicados en las férmulas para las partidas dei cugdro 4 con
los valores efectivamente registrados para estos renglones es a
menudo la piedra de toque en cuanto a la confianza que pueda
merecer esta parte del modelo PNB.

(5) Sin embargo, la tarea del constructor de modelos o
del evaluador de los mismos requiere también gran cuidado
para reconocer aspectos en que las condiciones locales previ-
sibles difieran marcadamente de las analogias pasadas que
acaban de mencionarse y muy sélido criterio al decidir si de-
ben tomarse en cuenta, y en qué magnitud, tales diferencias.

Para aquellas partidas que deb-n distribuirse entre va-
rias columnas del cuadro, la distribucién indicada por el mo-
delo descansa en la aplicacién de principios similares y en da-
tos histéricos. Ias proporciones en que estos renglones se
comparten entre los sectores dependen en forma considerable
de las politicas establecidas por las dependencias que deter-
minan la distribucién —el gobierno con respecto a impuestos
y transferencias, y los productores privados en lo relativo a
1a divisién de ganancias— y las condiciones que afectan estas
politicas deben estudiarse junto eon los datos estadisticos de
los resultados. l

Deberia hacerse énfasis en que la estructura analitica que
se presenta en el cuadro 4 ha sido disefiada ad hoc para lo-
grar un analisis conveniente y efectivo para cierto pais y pe-
riodo hipotético. No sblo quedaria modificado en mayor o me-
nor grado por requerirlo asi el anélisis para paises y épocas dife-
rentes, sino que también podrian sufrir modificaciones como

(20) Por ejemplo puede comprobarse que en unos casos la mag-
nitud de determinadas participaciones en el ingreso nacional
esta mas estrechamente relacionada con la del ingreso nacio-
nal total y en otros con la del producto bruto a costo de
factores. ‘
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resultado del criterio personal del economista que realiza el
analisis. Por lo tanto, no se trata en absoluto de insinuar
que existe una serie de normas invariables que prescriban
exactamente el uso de esta estructura conceptual.

La relacion entre Demanda e Ingreso

La relacién entre la demanda y el ingreso puede contem-
plarse como una relacién entre dos amplios agregados en el
mercado nacional globalmente, o como un compuesto de las
relaciones ingreso-demanda para los sectores individuales enn-
merados més arriba, o como un eompuesto de relaciones in-
greso-demanda para sub-partes de la economia, clasificadas
tan detalladamente como se desee.

Para comprender por qué ocurren cambios en las relacio-
nes més amplias, generalmente es necesario analizar las rela-
ciones entre ingreso y demanda, ya sea como relacién entre
compuestos de sectores o entre sub-partes. Este anAlisis deta-
llado es provechoso a este respecto por varias razones. En pri-
mer término, la proporeién entre los gastos nacionales en pers-
pectiva y el ingreso efectivo puede variar simplemente a cau-
sa de un cambio en la distribucién del ingreso entre compra-
dores potenciales, es decir, por ejemplo, que una parte mayor
del ingreso vaya a los perceptores que estin dispuestos a aho-
rrarlo y menos a quienes se hallen listos para gastarlo.

En segundo lugar la proporeién puede variar con motivo
de un cambio en la actitud de nuno u otro grupo de receptores,
de modo que un grupo, por ejemplo, que en el pasado se haya
mostrado propenso a gastar todo su ingreso o afin més, ad-
quiere ahora mayores habitos de ahorro. Si este caso se ge-
neraliza eomo representando un cambio en la preferencia rela-
tiva del grupo para usos diferentes de ingresos, puede verse
que también significa la posibilidad de un cambio en la com-
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posicién de la dcmanda por productos. La prevision descan-
sard obviamente sobre una serie de consideraciones si la situa-
cién del mercado tiende a alterarse a causa de una modifica-
cién en las preferencias del comprador; y las consideraciones
gerdn otras si hay un cambio inminente a causa de una altera-
ci6n en la distribucién del poder adquisitivo en los grupos de
compradores.

En tercer lugar, y en cualquiera de dichos cas0§,’ es de
importancia para el analista contemplar lo més claramente
posible las circunstancias e inclinaciones de los respectivos
grupos de compradores que se estudian; y esta imagen se faci-
lita a medida que va haciendo una identificacién especifica de
cada grupo y de las alternativas que se abren ante éste.

En prinecipio la clasificacién de los compradores en gru-
pos v de la demanda en categorfas de productos, deberian ser
en suficiente detalle para que todos los miembros de eual-
quiera de los grupos dados muestren un patrén similar de
cambio en los gastos como respuesta a una determinada modi-
ficacién en el ingreso. En la préctica, la clasificacién se ela-.
bora s6lo en parte con vista a este ideal, de acuerdo con lo
limitado de los datos estadisticos disponibles.

Los compradores se clasifican en grupos més bien am-
plios o en sectores de mercados, y el analista complementa
sus generalizacioncs acerca de estos grupos introduciendo
ajustes cualitativos por cambios ocurridos dentro de los di-
ferentes sectores, tales como los que existen entre las fa-
milias ricas y las pobres o entre las empresas pequefias
y las grand:s. Aqui retendremos la amplia clasificacién
de grupos de compradores que se ejemplifica en los en-
cabezamientos de columna del cuadro 4, el cual se ha supues-
to proyectado para satisfacer nuestro actual propésito, tan
sisteméticamente como lo permitan los datos disponibles para
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nuestro pais hipotético. El sector extranjero, omitido de di-
cho cuadro, serd aqui también considerado.

La demanda de cada grupo de compradores se subdivide
habitualmente de acuerdo con las circunstancias que afectan
diferentes tipos de compras de modo que permita las genera-
lizaciones més dtiles. Por ejemplo, la relacién entre la deman-
da de un grupo por nuevos bienes durables y su ingreso, va-
ria de acuerdo con lo adecuado de las existencias de tales bie-
nes en todo el grupo en el momento dado, en tanto que a la
cuestion de las existencias actuales se le da menos peso al
tratar de inferir otras clases de demanda del nivel de ingre-
sos espcrado; por lo tanto, la demanda se subdivide en gru-
bos para permitir un analisis separado del mercado por bie-
nes duraderos.

Estos asuntos de clasificacién se ejemplifican en el cua-
dro 5, el cual lleva nuestro anilisis a una etapa mas alli de
la alcanzada en el cuadro 4 al mostrar cémo los resultados
obtenidos en el filtimo se ajustan a la estructura del anilisis
de demanda. Aparte de estos resultados, que se refieren a las
corrientes de ingreso en perspectiva, ahora necesitamos consi-
derar otras circunstancias que hacen depender la demanda del
ingreso. Como dichas circunstancias son extremadamente
complejas y porque la relacién demanda-ingreso es relativa-
mente estable a pesar de ellas, a menudo no se les da la debida
importancia. Por las mismas razones resultaria impréetico
pretender otro resultado que el de presentar simplemente una
lista representativa de tales circunstancias. Sin embargo, es
probable que cualquier modelo existente en que se advierta
una actitud similarmente casual hacia las circunstancias men-
cionadas, —si es que al autor se le permite aventurar una
opinién general— se haya basado mis en los conocimientos
algebraicos del constructor del modelo que en las informacio-
nes disponibles referentes al mundo real.
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El cuadro 5 es una presentacién esquematica de algunos
de estos factores, consagrandose una eolumna separada a ca-
da une de los amplios mercados a que antes nos referimos. El
4lgebra béasica implicita en las filas o hileras es una elabora-
cién de la férmula usual que clasifica el ingreso como gastado
o ahorrado: distingue del negativo al componente positivo
del ahorro financiero, afiadiendo el primero al ingreso co-
rriente para obtemer el total de recursos utilizados por
sector y tratando el componente positivo como una apli-
cacién de recursos; y no aisla el ahorro total neto (cambio
en el valor neto) como lo hace la férmula usual. Esta presen-
tacién alternativa trata de suministrar un ejemplo incidental
del hecho de que no todos los conceptos usados en la cons-
truccién del modelo PNB han asumido sus formas finales de-
finidas. Se puede creer, por ejemplo, o que el nivel de aho-
rro total es un mero subproducto del ingreso y de las decisio-
nes en cuanto al gasto, o que es determinado en parte consi-
derable por habitos y metas relacionados especificamente, por
ejemplo, con series especiales de activos y pasivos financieros.
Estas y otras hipdtesis alternativas, que pueden resultar em-
piricamente vélidas para tiempos y lugares determinados, ten-
derfan por supuesto a reflejarse en la estructura escogida pa-
ra cualquier modelo dado. ‘

Deberia observarse también que el cuadro 5 no se pro-
pone sugerir una serie de partidas para las cuales el construc-
tor de modelos haga estimaciones estadisticas, sino mostrar
més bien algunos de los puntos de vista desde los cuales di-
cho constructor pueda considerar el probable volumen de
transacciones que se espera haya de ocurrir en tales catego-
rias.

Al comentar adicionalmente la materia tratada en el
cuadro, serd conveniente hacer una distincién entre los hechos
fisicos y las actitudes sociales hacia estos tltimos, 0 en un
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sentido més amplio, entre la manera en que se presenta la
realidad y aquélla en que la gente piensa que deberia pre-
sentarse. Para los fines de la previsién econémica, es esencial
considerar tanto la dltima como la primera, porque la raiz
de todos los cambios econdémicos estd en la diferencia entre
ambas. A falta de mejor término, usaremos aqui la palabra
““standard’’ para referirnos a las necesidades, preferencias,
actitudes, costumbres, prcjuicios y juicios de valor en general
que determinan el eomportamiento econémico de las gentes en
cualquier situacién dada.

Estos ‘‘standards’’ incluyen la especie de escala de pre-
ferencia que se halla implicada al hacer distineién, en cual-
quier comunidad, entre ‘‘articulos de primera necesidad’’ y
“articulos de lujo’’. Dejando a un lado por el momento la
probabilidad de variaciones en ecircunstancias objetivas dife-
rentes al ingreso, podriamos estudiar patrones del uso de
los recursos a diferentes niveles de ingreso y derivar asi una
serie estatica de standards cuantitativos que en el pasado se
han reflejado en el uso que los hogares hacen de los recur-
sos. Esta serie de standards podria expresarse como una
serie de posibles distribuciones porcentuales de recursos, se-
gin su uso, tal como se clasific en el cuadro 5, asociando ca-
da distribucién con cierto nivel de ingresos por sectores. Ha-
biéndose previsto los dltimos tal ecomo aparece en el cuadro
4, cl analista podria elegir simplemente la distribucién por-
centual respcetiva para el cuadro 5 y aplicarla al total indi-
cado.

Este procedimiento supondria que los Labitos y actitudes
sociales establecidos por standards anteriores habran de per-
sistir sin modificaciones en el futuro. Como un refinamiento
del anilisis, la mayoria de los modelos PNB modifican este
amplio supuesto, teniendo en cuenta ciertos cambios previsi-
bles de hébito y actitud.
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Un tipo muy importante de cambio en los ‘‘standards®’
parece acompafiar corrientemente al progreso econdmico: ren-
glones que previamente se consideraban como articulos de lu-
jo se convierten en articulos de primera necesidad, de. modo:
‘que su adquisicién se ve como que justifica relativamente.
més sacrificios de fuerza financiera potencial que la que antes
se hubiera considerado propia. A causa de esto, no se puede
presumir que un alza en el ingreso personal medio esté acom-
pafiada de otra en el porcentaje de ingresos ahorrados, aunque
se sabe generalmente que las personas ricas ahorran un por- -
centaje de sus ingresos més elevados que el de las personas|
pobres. ‘\

‘Otro tipo de cambio en los standards que puede ocurrir
y abarcar extensas zonas es cuando la expectativa del pfiblico
en general con respecto al futuro econdémico varia de un pro-
nunciado. optimismo a una actitud pesimista también pronun-
c1ada o viceversa. Tales cambios que modifican la relatlva im-
portancia de la liquidez financiera como factor en los balan-
ces standards, influyen igualmente en el énfasis dado a tales
balances o a los standards de consumo. Es generalmente im-
posible, por supuesto, predecir tales cambios en el comporta-
miento piblico con algin grado de probabilidad. Lo_S cons-
tructores de modelos, sin embargo, los toman en cuenta al juz-
.gar la importancia para el futuro de las experiencias regis-
tradas en ciertos periodos anteriores; y pueden también Taz0-
nar que otros cambios previstos como probables ejercerin en
lo sucesivo un visible efecto en la confianza del pablieo.

La tércera consideracién de importancia al estimar la pers-
pectiva de la demanda nacional es la necesidad de una recon-
ciliacién general de standards, tanto entre los diversos secto-
res como dentro de las familias individuales 0 empresas. Ello
ocurre a través de la mutua interdependencia del ahorro y des-
abhorro financieros. Para desahorrar, debemos encontrar un
““mercado’’ para nuestras obligaciones; para ahorrar busca-
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mos un mercado para nuestros fondos (2). Concretamente
el analista que prevé una tendencia alcista para lag empresas
que recurren al financiamiento externo, no presumira que esta
tendencia se traducird plenamente en transacciones, a menos
que pueda prever también que los fondos solicitados estarin
efectivamente disponibles. Se asegurard, por lo tanto, de que
sus expectativas en euanto a los valores para las partidas se-
gunda y sexta del cuadro 5 sean mutuamente compatibles y
que todas parezcan igualmente razonables,

Otras varias consideraciones implicadas en el uso del mo-
delo PNB para juzgar la perspectiva de la demanda nacional
estdn sugeridas por una inspeccién de la Gltima seccién y de
la Gltima columna de la derecha en el cuadro 5. Una de estas
consideraciones es la concordancia de un tratamiento separa-
do para el mercado en cuanto a articulos duraderos, que antes
se mencioné como apropiado a cansa de la importancia de las
existencias como un factor que influye en la relacién de la
demanda entre esta categoria... como una serie de posibles
distribuciones que sea expresada en términos de demanda por
los servicios prestados por los articulos duraderos, que se pue-
den inferir del ingreso (y de los standards de compradores).
~ La magnitud de la existencia de bienes requeridos para sumi-
nistrar la eantidad indicada de servicios puede entonces esti-
marse a base del coeficiente histérico, y la diferencia entre la
existencia actual y la que habri de requerirse seglin la esti-
macién, suministra una clave en cuanto a la extensién de la
demanda probable por los bienes duraderos implicados.

(21) El atesoramiento o desatesoramiento de dinero efectivo cua-~
dra dentro de este esquema conceptual si pensamos en el
efectivo como algo consistente en obligaciones contra el gobierno
o el banco central; y en el gasto como en la “venta” de
efectivo a cambio de ofros titulos o de bienes, midiéndose el
“precio” del efectivo por su poder adquisitivo unitario. En
tanto que estos conceptos parecen a veces artificiales, el es-
quema més amplio del cual forman parte tiene la gran ven-
taja de unir la sencillez a la amplitud.
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Tres dificultades principales en el analisis tienden a afec-
tar la confianza que pueda merecer la conclusién final en lo
que respecta a la inversién y a la demanda de otros bienes
duraderos. Quizés la mas importante es la dificultad de juz-
gar el patrén cronolégico de la demanda; suponiendo que el
analista llegue a la conclusién de que $n 10 mil millones por
valor de cierto tipo de bienes duraderos deben ser producidos
entre hoy y 1965, a fin de asegurar existencias adecuadas para
las necesidades nacionales en el afio indicado, se deja en duda
la forma en que esta produccién se espaciard durante el perio-
do intermedio. (Ademés, debe enfrentarse a la posibilidad de
que la existencia efectiva para 1965 muestre deficiencia o ex-
ceso, pero no es probable que el error resultante constituya un
fuerte poreentaje de Ta produccién durante la década). La se-
gunda dificultad de orden analitico se refiere a la tasa de
obsolescencia de los stocks existentes en la actualidad, cuya
calidad o situacién geografica mo satisfardn las necesidades
modificadas de 1965 tan bien como lo hacen con las necesida-
des de hoy en dia. La tercera dificultad comsiste en prever
los cambios en los standards de los compradores, y se resuelve
también en relacién con los mereados de los bienes y servicios
no duraderos. Lia capacidad de prever los desarrollos de la
poblacién es una importante ayuda para minimizar los erro-
res debidos a esta causa, ya que ciertos factores demograficos
como el tamafio de la familia, tienen un efecto importante y
mensurable sobre los standards de viviendas y renglones co-
LEXOS.

Muchos de los ‘‘bienes para usos en circunstancias espe-
ciales’’ que aparecen en el cuadro 5 pertenecen a los mismos
grupos de mercaderias que se encuentran en otras categorias
de demanda del mismo cuadro. Estas demandas especiales se
han considcrado aparte, ya que no pueden juzgarse a partir de
la experiencia de periodos corrientes ‘ft/nteriores, y porque su
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efecto sobre los datos para periodos transcurridos no corrientes
deben ser separados antes de que estos datos puedan interpre-
tarse adecuadamente como guias para condiciones futuras, or-
dinarias o extraordinarias. En la préectica, la tltima conside-
racién es habitualmente la més importante. Aunque los mo-
delos PNB se usan algunas veces en casos en que ciertas con-
diciones extraordinarias puedan preverse claramente, la ma-
yoria de los analistas prefieren suponer que el futuro, en la
mayoria de sus aspectos, se ajustari a la experiencia “‘nor-
mal’’ del pasado, y estudiar los datos anteriores con un interés
que se centra primordialmente en las normas mas bien que en
las desviaciones de éstas. Casi huelga afiadir que es probable
que las estimaciones de la demanda condicionadas a cirecunstan-
clas especiales, resulten las de tipo méas experimental en cual-
quier tentativa de previsién econémica a causa de la falta de
experiencia de la nacién en lo que se refiere a las relacio-
nes implicadas.

Conviene cerrar este breve estudio de la idea de los mo-
delos PNB con un comentario muy repetido entre los construe-
tores de modelos. Dependiendo esencialmente en todos sus
puntos de la experiencia pasada, la previsién puede, en el me-
jor de los casos, no ser superior al conjunto de experiencias
disponibles para quienes tratan de mirar hacia adelante. La
previsién econdémica en un nivel nacional requiere un enorme
volumen de experiencia accesible, que ningin pais puede acu-
mular sin la ayuda de un vasto sistema estadistico nacional.

H. D. OsBorNE (%)

(22) El Dr. OsBorNE es el jefe de la “Property Accounts Section”
en la National Income Division, Office of Business Economics.
Departamento de Comercio de los Estados Unidos. El autor
desea aclarar, sin embargo, que el presente articulo refleja
Unicamente sus opiniones y conclusiones personales —basadas
principalmente en investigaciones realizadas con motivo de
una tesis doctoral— y no constituye por ningin respecto una
exposiciéon efectuada por alguna dependencia del Gobierno
de los Estados Unidos, 0 a nombre de la misma.
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