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POSESION DE BIENES DE CONSUMO DURABLES
UN ESTUDIO SOBRE LA CONDUCTA DEL CONSUMIDOR *

Carros E. SANCHEZ
Instituto de Economia y Finanzas

1. INTRODUCCION

Es propésito de este trabajo realizar un estudio acerca de la
posesién de bienes durables mediante el andlisis estadistico de la
informacién que proporciona una investigacién muestral efectuada
en la Ciudad de Cérdoba. En el mismo se estudia la conducta del
consumidor respecto a la propiedad de estos bienes, haciendo de la
familia la unidad de informacién relevante para el analisis, pues es
generalmente a ese nivel donde se toman las decisiones.

Un agrupamiento conveniente de las familias encuestadas ha
permitido, por medio de un anlisis de regresién, estimar valores
de coeficientes —elasticidades, definidas mas adelante— que propor-
cionan la base empirica 2 un modelo tedrico elaborado aqui para
explicar la demanda de los consumidores del stock de bienes durables.

El enfoque es bastante distinto de los que generalmente se hallan
én trabajos similares sobre el tema. El objetivo no ha sido realizar
un estudio de la demanda con una finalidad inmediata, como por
ejemplo, a partir de series temporales obtener elasticidades-ingreso
que permitan estimar compras anuales. Tampoco se ha investigado
la conducta del consumidor para articulos en particular. Se ha pre-
tendido, en cambio, trabajando en forma global en lo que respecta
a los bienes y por medio de series homogéneas en cuanto al tiempo,

®" ‘Serie de Investigaciones' del ‘Instituto’ deé Economia y Finanzas N 7.
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ahondar el andlisis de la conducta del consumidor en sus decisiones
sobre el monto o cantidad total de bienes durables a poseer.

Este objetivo se cumple de acuerdo al siguiente esquema: la
Seccién 2 estd fundamentalmente destinada a precisar los conceptos
de stock de bienes durables y de las variables explicativas de la con-
ducta del consumidor. En la Seccién 3 se presentan algunos antece-
dentes sobre ¢l tema y se desarrolla un modelo en forma tedrica para,
en la Seccién 4, comentar los resultados obtenidos del anilisis de
regresion, contrastando las evidencias empiricas con el argumento
tedrico. La Seccién 5 estd dedicada a un resumen y conclusiones, y
finalmente se incluye un Apéndice con el procedimiento seguido
y los criterios adoptados para la elaboracién de las cifras.

2. BIENES DURABLES, INGRESO Y EDAD. DEFINICIONES

La lista de bienes durables utilizados en el andlisis es lo- sufi-
cientemente comprensiva de modo que cubre pricticamente la tota-
lidad de los principales rubros. Incluye, a saber: heladeras eléctricas,
cocinas a gas y kerosene, maquinas de coser, lavarropas, radios, tele-
visores, automéviles, motocicletas y bicicletas.

El concepto de un; stock global de bienes durables poseido por
el consumidor implica en esencia la consideracién de una propiedad
fundamental derivada de la caracteristica de durabilidad que poseen
estos bienes respecto 4, los restantes bienes demandados. En efecto,
las compras realizadas en un periodo dado, el afio por ejemplo, no
miden el consumo pues los bienes comprados serdn consumidos a lo
largo de un periodo mis o menos largo y' superior a aquél; las deci-
siones del consumidor con respecto a este consumo no pueden deri-
varse de las compras que para ese afio sobreestiman el consumo de
los bienes comprados a la vez que lo subestiman en los periodos
futuros y anélogamente, omiten computar el correspondiente a bie-
nes adquiridos en afios anteriores y todavia en uso.

En realidad, no es muy correcto centrar la atencién sobre el con-
sumo como objeto de las decisiones-del consumidor a poco que se
advierta que un cierto stock erigina un cierto monto de servicios
que es lo efectivamente consumido; en otros términos, a cada nivel
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de stock corresponde un nivel de servicios, por lo que un consumidor
que demanda una cantidad de servicios para consumo deberd contar
con el correspondiente nivel de stock, es decir, demandarad en un
lapso dado esa cantidad de bienes. Por lo tanto, al explicar la con-
ducta del consumidor respecto al stock, implicitamente se incluyen
sus decisiones respecto al consumo sin necesidad de entrar en el
problema de estimarlo.

El consumidor en consecuencia demanda —esto dicho en sentido
amplio, pues mas bien aspira a lograr— un stock, que puede la-
marse deseado; a largo plazo este stock deseado se convierte en un
stock de equilibrio asociado a un nivel de ingreso también de largo
plazo que puede denominarse ingreso permanente.’

El ingreso permanente seria entonces la variable explicativa;
pero en realidad la explicacién surgird no de relacionar al stock con
esta variable, sino con dos variables sustitutos: el ingreso corriente
y la,edad del jefe de familia. Como se verd mis adelante, la primera
actia como variable limitativa y la segunda como variable ‘““proxy’’
de un concepto de riqueza y de ese modo el modelo se encuadra
dentro del desarrollo tedrico elaborado por Friedman, Modigliani y
Brumberg.®

De ser acertada esta eleccion, se habra salvado el problema de
no contar con estimaciones de ingreso permanente para el grupo
poblacional bajo estudio, cuya obtencién requeriria un costo adicio-
nal para su céleulo, bajo el supuesto que existiera suficiente infor-
macién para hacerlo. Por el contrario, las variables utilizadas son
observables y, en el caso de la edad, con poca probabilidad de con-
tener errores de medicién apreciables.

El dato de stock observado resulta de sumar para cada familia
la totalidad de los bienes que posee, implicando el consiguiente pro-

! ZEste ingreso permanente no se identifica completamente con el sentido

que al término le otorga Friedman.
* Milton Friedman, A Theory of the Consumption Function, Princeton Uni-
versity Press, Princeton, 1965.

Franco Modigliani y Ricardo Brumberg, “El Anilisis de la Utilidad y la
Funcién Consumo” en Economia Postket Jnesmna editado por Kenneth Kurihara,
. Aguilar, Madrid. 1964.

‘Alberto Ando y Franco Modigliani, “The Life-Cycle Hypothesis of S'wmch
The American Economic Review, Vol. LIII, N® 1, Parte I, Marzo 1963.
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blema de valuacién. Como lo que interesa son las decisiones con
respecto a la posesién de un stock, los precios utilizados en la valua-
cién tienen por misién principal el de ser ‘‘pesos’” antes que reflejar
diferencias en la calidad o edad del bien. En consecuencia, se uti-
lizan precios uniformes para cada categoria de bien, con la excep.
cién del caso de automéviles donde se han tenido en cuenta las
diferencias de edad y en alguna medida las de calidad. Esto se debe
a dos circunstancias: por un lado, el precio elevado de este bien lo
constituye en el de mayor peso dentro del grupo, y por otro, ese
precio muestra grandes variaciones segin el modelo o tipo de au-
tomévil.

Si bien podria argumentarse que el problema de la calidad se
presenta en todos los bienes durables, hay dos observaciones que
realizar. En primer lugar no se dispone del dato pertinente con sufi-
ciente detalle y aun si el mismo estuviera disponible, se tendrian
dificultades para su valuacién al no existir un mercado de bienes
usados. En segundo lugar, y relacionado con lo anterior, la decisién
del consumidor en el caso de automovil puede inclinarse hacia uno
nuevo o hacia uno viejo (o sea, que pueden ser categorias de bienes
distintos) no ocwriendo lo mismo con los restantes, que en casi
todos los casos se adquieren nuevos. En resumen, para estos tltimos
se acepta el supuesto de que son unidades homogéneas y en conse-
cuencia perfectamente aditivos sin ponderacién alguna.

Con respecto a la edad del jefe de familia no es necesaria nin-
guna aclaracién. En lo que se refiere al ingreso, se ha tratado de
aproximar el ingreso corriente con los datos a nuestro alcance toméan-
dolo igual al total percibido en un mes por cada unidad familiar.
No ha sido posible sin embargo refinar més el concepto para llegar
a medir el ingreso disponible.

Una vez definidas la variable explicada —stock de bienes dura-
bles— y las variables explicativas —ingreso corriente y edad— se ha
clasificado la poblaciéon muestral en grupos de edad y grupos de
ingreso de forma de poder estudiar su comportamiento. Para pobla-
cién existen cinco grupos de edad, menos de 25 afios, 25 a 34, 35 a

40



POSESION DE BIENES DE CONSUMO DURABLES

44, 45 a 54 y 55 y més afios y nueve tramos de ingreso que van
desde menos de $ 5.000 a mas de$ 40.000 mensuales. ‘

3. DEMANDA Y POSESION DE BIENES DE CONSUMO DURABLES

A partir de la formulacién keynesiana de la funcién consumo se
ha elaborado una serie de hipbtesis que aspiran a ofrecer una expli-
caci6n maés sélida de la relacién existente entre el consumo y sus
determinantes. En general, modernamente se ha tendido a réemplaA
zar el uso del ingreso del periodo como variable explicativa por un
concepto alternativo de ingreso, el llamado normal. La hipétesis
basica es que las decisiones sobre el consumo de un periodo forman
parte de un plan de largo plazo en el que el ingreso normal actia
como factor determinante.

De esta forma la teoria de la funcién consumo se relaciona con
la teoria del capital, ya que este ingreso normal o permanente repre-
senta el monto que un consumidor puede consumir por petiodo sin
afectar su riqueza. El consumidor por lo tanto determina su nivel
de consumo de acuerdo a la estimacién de su ingreso normal, y la
diferencia entre su ingreso corriente y ese consumo queda como
ahorro del perfodo. En consecuencia, aparece una variable riqueza,
relacionada con el ingreso permanente, como elemento que ejerce
influencia sobre las decisiones de consumo. _

No es nuestro propésito entrar en la discusién tedrica de estas
hipétesis ni intentar una investigacion empirica destinada a contras-
tar las mismas con la conducta de la demanda global®. Sin embargo,
estas hipétesis llevan implicita la afirmacion de que la demanda de
servicios (consumo) de bienes durables y por lo tanto el stock de-
seado por los consumidores estin relacionados con los conceptos
de riqueza y de ingreso permanente. En otras palabras, aceptamos
como hipétesis una relacién funcional entre la demanda de un stock
deseado de bienes durables y un monto dado de riqueza.

8 Para ello puede consultarse: Eneas C. Gay, La Funcidn Consumo en

Argentinag, 1950-63. (Mimeo), 1967.
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En este sentido apuntan los estudios de Muth, Buxstein y Chow *
sobre la demanda de viviendas, heladeras y automéviles, respectiva-
mente, en los Estados Unidos. Sus conclusiones indican que hay una
mayor correlacion entre la demanda de un stock deseado y una esti-
macién del ingreso permanente que entre aquélla y el ingreso dispo-
nible de cada periodo. A diferencia del presente trabajo, que usa
los datos de un periodo anual, los autores citados utilizan, series cro-
nolégicas y estiman, a partir de los stocks, las demandas anuales de
servicio.

Morgan ° estudia la demanda de vivienda, y Cramer ° la de cada
uno de los siguientes bienes: automdviles, heladeras, lavarropas y
televisores. Si bien ambos trabajan con informacién homogénea en
cuanto al tiempo (cross section analysis) no realizan un analisis de
regresién comtn sino que utilizan modelos probabilisticos que per-
miten estimar la probabilidad de que un consumidor individual posea
su vivienda o heladera, etc. Consecuentemente, en los aglegados en
vez de probabilidades se estiman proporciones.

Debemos sefialar, no obstante, que Cramer utiliza un concepto
importante que adoptamos para nuestro analisis: el de un nivel um-
bral de ingresos o de riqueza. Este umbral es el nivel minimo de
ingreso o de riqueza que permite al consumidor poseer un deter-
minado bien.

Los antecedentes expuestos sirven de introduccién para la pre-
sentacion de nuestro modelo de anélisis. Hemos dicho que la variable
dependiente, o sea, lo que se trata de explicar, es la demanda de un
stock deseado de bienes de consumo durables, medido éste por medio
de la suma de los bienes ponderados por sus precios. La decisién
bajo estudio es, en consecuencia, acerca del stock a poseer.

Dicha decisién forma parte de los planes a largo plazo de gastos

* Richard F. Muth, “The Demand for Non-Farm Housing”, M. L. Burstein,
“The Demand for Household Refrigeration in the United States” y Gregory C.
Chow, “Statistical Demand Functions for Automobiles and Their Use for Fore-
casting”, The Demand for Durable Goods, editado por Arnold Harberger, The
University of Chicago Press, 1960.

5 James Morgan, “Housing and Ability to Pay”, Econometrica, Vol. 33, N2 2,
Abril de 1965.

¢ J. 8. Cramer, The Ownersth of Major Consumer Durables, Cambridge
Umvers1tv Press, 1962.
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que se formula el consumidor. Como en la hipétesis de Friedman,
Modigliani-Brumberg y Duesemberry, la importancia del ingreso del
periodo en la determinacién de esos planes ser4 muy reducida y en
cambio, serd fundamental la del ingreso de largo plazo, que asimi
lamos al llamado ingreso normal o permanente. En realidad, como
ya se hizo notar, se utilizan como variables explicativas sustitutos de
este concepto: el ingreso familiar del periodo y la edad del jefe
de familia. ' ,

Antes que nada, conviene recordar algunos conceptos dados an-
teriormente y agregar otros. El stock deseado se define como la can-
tidad de bienes que la unidad de consumo —familia— desea poseer
en una situacién de equilibrio a largo plazo y que tratara de alcanzar
a través del tiempo ajustando su stock actual al nivel de propiedad
deseado. Este nivel estard determinado, por su parte, por el corres-
pondiente nivel de ingreso de equilibrio a largo plazo, que, junta-
mente con otro valor umbral de la riqueza del consumidor, es nece-
sario alcanzar para decidir la compra de bienes durables.
 Es preciso ahora definir la variable riqueza. Entendemos por tal
el patrimonio neto del consumidor, o sea la diferencia entre su activo
y su pasivo, incluyendo asimismo la capacitacién del individuo o
riqueza humana. Si bien no es posible medir esta riqueza neta (no
se dispone de datos para ello) nos valdremos de una variable susti-
tuto constituida por la edad del jefe de familia.

La justificacién de este proceder es que el transcurso del tiempo
es un requisito necesario para la acumulacién' de riqueza, de modo
que las variaciones de edad, conjugadas con distintos niveles de in-
greso corriente, llevan a los distintos niveles de riqueza.

Ahora bien, un consumidor que percibe un nivel de ingreso
corriente dado, destinard parte del mismo a la adquisicién de bienes
de consumo no durables, tales como alimentacién y vestido, es decir,

lo consumird inmediatamente. La diferencia entre el ingreso y el
consumo inmediato del periodo constituira el ahorro del consumidor .
El transcurso del tiempo hard que los ahorros de los sucesivos perio-

? Considerado éste en un sentido amplio, es decir, incluyendo la parte del

ingreso no gastada en consumo inmediato v destinada a la adguisicién de bie-
nes durables.
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dos le permitan acumular riqueza, la que a su vez actuara como fac-
tor determinante de la propiedad de bienes de consumo durables.

Si medimos el transcurso del tiempo por la edad del jefe de fa-
milia, las posibilidades de capitalizacién para un nivel de ingreso
corriente -constante y suficientemente bajo, serdn escasas-dado que
su mayor parte se destinard a consumo inmediato. Por lo tanto, al
existir un ahorro reducido poca serd la acumulacién de riqueza y
de esa forma, no llegard al nivel umbral (que no serd necesariamente
igual para todos los consumidores) que lo decida a la compra de
bienes durables. Por ello, al pasar de un nivel de edad al superior,
es decir, al transcurrir el tiempo, el stock poseido en cada nivel no
registrara apreciables diferencias con respecto a los anteriores.

Si tomamos ahora niveles superiores de ingreso corriente (lamé-
mosles ingresos medios), el ahorro disponible serd mayor y en conse-
cuencia, mayor la posibilidad de acumular riqueza, la que pasado el
umbral, determinar4 decisiones positivas sobre el stock a poseer. Pos-
teriormente esto permitird al consumidor ajustar su stock actual al
deseado, por lo que las cantidades de bienes durables observables
para niveles crecientes de edad resultarin acentuadamente crecientes.
Esta situacién se prolongara hasta alcanzar el stock deseado.

Cuando pasamos a ingresos atin mayores (ingresos altos), la va-
riable edad pierde importancia y se acelerard el proceso de ajuste
hacia el stock deseado que serd alcanzado mas rapidamente. Una vez
en él, la acumulacién de riqueza que se opera a través de los ahorros
de cada periodo podra dirigirse a mejorar la calidad del stock, pero
no la cantidad, que ya se encuentra en equilibrio.

De la comparacioén de estos dos ultimos grupos de ingresos surge
entonces que, para ingresos medios, el paso sucesivo de una edad
a la siguiente implica una mayor acumulacién de riqueza y un pro-
ceso gradual de ajuste hacia el stock deseado, lo cual se manifiesta
en una cantidad bastante distinta de bienes en cada grupo de edad.
Por el contrario, en los ingresos altos el ajuste completo es mas ra-
pido, por lo que las diferencias en, la cantidad de durables para los
grupos de edad son mucho menos acentuados.
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Miremos ahora el mismo problema desde otro angulo. Suponga-
mos que, para niveles constantes de edad, hacemos variar el ingreso
corriente y analizamos la influencia de estas variaciones de ingreso en
las decisiones del consumidor.

En las edades més bajas, las variaciones de mgleso afectaran
poco el stock poseido, pues aun cuando aquél supere el umbral a
que hemos hecho referencia, la poca edad impide otorgar a ingresos
altos el cardcter de permanente. La variacién del ingreso no tendra
entonces un efecto directo e inmediato que signifique un proceso
répido de ajuste en el stock. Sélo cuando el transcurso del tiempo
permita la acumulacién de riqueza y dé caricter de permanencia al
ingreso, el consumidor ajustara su stock de durables porque ha tras-
puesto este otro umbral.

Podemos concluir que en las edades bajas el ingreso permanente
es bajo y el stock deseado asociado a él también lo es, por lo. que
los cambios en la demanda-stock determinados por cambios en el
ingreso corriente no serdn muy importantes. En otros términos, si
bien mayores ingresos implican mayores ahorros, el elemento transi-
torio del ingreso corriente no provoca una demanda-flujo (compra
de bienes) apreciable porque no hay incentivos para ajustar el stock
actual al deseado.

En las edades medias, el transcurso de un tiempo mds largo ha
permitido una mayor acumulacién de riqueza, elevando el ingreso
permanente y el stock deseado. Puede presumirse entonces cue al
pasar de un nivel de ingreso al superior, la variacién observada del
stock serd mayor que en el caso anterior puesto que para un stock
actual similar, el stock deseado es bastante superior.

Finalmente, en el caso de edades mas avanzadas, si bien el tiem-
po puede haber llevado a una mayor acumulacién de riqueza, tam-
bién se habra tenido la, posibilidad de lograr Ia cantidad deseada de
bienes. Es decir, que el consumidor habra alcanzado una capitali-
zacién que le permitird un mayor consumo a partir de un ingreso
permanente dado. Por lo tanto es licito suponer que las diferencias
observables en el stock al pasar de un nivel de ingreso corriente a
otro, seran de menor significacién que en el caso de edades menores.
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El argumento presentado expresa en forma dindmica el proceso
de ajuste de un stock actual a un stock deseado de bienes de consu-
mo durables, aceptando c_onio explicacién la relacién de éste con un
concepto de ingreso permanente. El estudio empirico de la seccién
siguiente aspira a demostrar que la conducta del consumidor obser-
vada en nuestro caso particular es consistente con el argumento tet-
rico expuesto. Para ello se estimardn por medio del analisis de regre-
sién, elasticidades del cambio del stock frente a variaciones de edad
y de ingreso corriente.

Si clasificamos la poblacién de la forma a que hicimos referen-
cia en!la seccién anterior, o sea por tramos de ingreso y por grupos
de edad, el valor estimado de dichas elasticidades servir4 para com-
probar si el proceso de ajuste es consistente con las conclusiones
tedricas.

Llamando S al stock promedio de bienes durables poseido por
un grapo determinado de unidades de consumo y E a'la ‘edad del
jefe de familia, y agrupando a la poblacién muestral por tramos de
ingreso, se tendra: ‘

Si =& Ehi
]Og Si - ai+biIOgE

siendo i=1,2,3,...... ,9 los distintos grupos de ingreso.

El uso de una funcién exponencial o doble logaritmica permite
obtener las elasticidades en forma directa mediante la aplicacién de
regresiones lineales. Por otra parte, el andlisis de los graficos de dis-
persién de la informacién utilizada, indica que es correcto el supues-
to de elasticidades constantes entre las variables S. y E.

Los nueve valores del coeficiente b representan otras tantas
elasticidades que de acuerdo a lo dicho no son interpretadas como
elasticidad-edad o tiempo sino mas bien, como elasticidad-riqueza,
o en ultima instancia, elasticidad-ingreso permanente.
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»Dél mismo modo, agrupando las unidades de consumo segin
niveles de edad del jefe de familia y haciendo variar el ingreso co-
rriente percibido I, tendremos

[ Si : a;i Ibr i
log S, = @'+ bilogl
51end0 i= 1 2, 3 4 5 los distintos grupos de edad.
, Iguales razones que las anteriores llevaron 2. la adopcmn de una
forma doble de logantmlca Los cinco b’ ahora obtenidos miden
tamb1eri una. elast1c1dad que. tampoco serd con respecto al ingreso

corriente sino con respecto al concepto de riqueza, 0 su asociado, el
"u‘i 'reso permanente

4 'TBESULTADOS OBTEN]DOS ‘

= Los datos utlhzados en este traba]o provienen de una investiga-
_ cién 1eahzada por ¢l Instituto de Economia y Finanzas de la Uni-
 versidad Nacional de Cérdoba en los meses de ‘octubre de 1964 y
! 1965. Si- bien el objetivo principal de esta encuesta es estu-
rmmpales caracteristicas del mercado de trabajo de la Ciu-
ad de Cérdoba, se recoge también otra informacién entre la que
so. contoia propledad de blenes dmables e mglesos del jefe de fa-
milia i

. La definicién de famlha ) grupo famlhar que se utiliza en la
encuesta incluye todas las personas que, estando o no emparentadas,
conviven regularmente en una unidad de vivienda, preparando ali-

8. Esta investigacion, disefiada segfin el procedimiento de seleccién de mues-
treo por- conglomerados en tres etapas, cubre a la pobhcmn de la Ciudad de
Cordoba residente en viviendas particulares y pensiones, siempre que lo hagan
en: forma permanente. La piimera tarea de la misma consisti¢ en dividir, en
una ‘piiméra .étapa; el radio urbano en 493 4reas primarias y de ellas seleccio-
nar. 178 ‘al ‘azar. Estas a su vez fueron subdivididas en 6 4reas secundarias, sor-
teandose 3 en cada una. A c¢ontinuacién se confeccionaron listados de domicilios
para‘cada 4rea secundaria. seleccionada. De estos listados se extrae .al azar, en
cportunidad  de cada encuesta, un total de 1600 unidades de listado que son
- visitadas por 'un’equipo de encuestadores. De acuerdo a la definicién de grupo
familiar adoptada para Ja encuesta, en cada domicilio pueden vivir mis de uno
de esos’ grupos; lo que se llevd el total de encuestas realizadas en octubre de
19644 1795 y en abril de 1965 a 1721, o sea, un total de 3.516. . :
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mentos en comtn o compartiendo una misma cocina, segin los casos.
Si no cumplen algunas de estas condiciones, las personas que viven
en un mismo domicilio son consideradas grupos familiares distintos.

Como se ve, esta definicién incluye a grupos que no constituyen
una unidad de consumo tipica. Entonces era necesario de alguna
manera distinguir aquellas ‘‘familias”’ que no eran tales al estar
formadas por no parientes °. Eliminadas estas ‘‘familias’’ que no cons-
tituyen unidades de decision, se obtuvo una muestra de 3.233 uni-
dades de consumo, de las cuales posteriormente se desechan 345
casos por no registrar informacién sobre el ingreso del jefe de fami-
lia. Por métodos indirectos, fundamentalmente sobre la base de la
categoria ocupacional y la rama de actividad que desarrollan sus
miembros, fue posible estimar el ingreso también en 53 casos, con lo
que se obtuvo un tamaifio definitivo de 2941 unidades de consumo.
Cuando en la familia habia mas de un perceptor de ingresos, se pro-
cedi6 a la correspondiente adicién a los efectos de establecer el
ingreso familiar.

Las 2941 familias se clasificaron en cinco grupos de edad, a sa-
ber, menos de 25 afios, 25 a 34, 35 a 44, 45 a 54 y 55 y mis afios,
siendo a su vez clasificadas, dentro de cada grupo de edades segin
su nivel de ingreso. La distribucién de los grupos familiares por
grupos de edad e ingreso se incluye en el cuadro 1. k

Para cada categoria de edad e ingreso se registraron las canti-
dades de unidades de los distintos bienes durables poseidos por las
familias incluidas, unidades que fueron valuadas a efectos de obtener
el stock de bienes durables. Este fue posteriormente dividido por el
ntimero de familias, obteniéndose el stock medio correspondiente a
cada tramo de ingreso.

~ Con este material se calcularon 14 regresiones simples, 5 para
grupos de edad y 9 para grupos de ingreso. Sin embargo, se adopté
el criterio de que cuando el ntimero de grupos familiares incluidos
en un grupo, por ejemplo de 25 afios e ingresos inferiores a § 5.000
mensuales, fuera inferior a 10, la informacién no serfa utilizada. El

? . El procedimiento seguido v los criterios adoptados en cada caso para el
tratamiento de las cifras, es detallado en el Apéndice.
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CUADRO 1

Dlstnbucmn de los Grupos Farmhares por Grupos de Edad y por

Tramos de Ingreso

“Tramosde =~ ‘Grupos de Edad Total de
"Ingres;‘)j' L Menosde 25-34 - 35-44 45-54 55y mas Familias
ST o5 gfios afios afios afios afios
Menos de : . , ,
$ 5000 . .. 2 16 14 11 30 73
$50002 :
menos.de i : : ,
. .$10.000 22 67 72 40 124 325
- §10000 8 S ~ ,
me”nbsfdew Ty oaoile anweial g T ‘
sisoo0 3l 19 1% 78 134 508
15 o7 522
,,,,,,, 95 434
i 50 320
5 4 %
gle‘fos GdB i Tin e B R o . 2
0.000 B ‘38 40 s
$ 40.000 6 B e
: o4 AT 103 134 95 383
b ‘,.”100”‘; 584 - 870 666 791 204l

vado, ]leg 1do” solo a 1‘7 Asm:usmo ‘no creunos convemente incluir

dos regresmnes ‘pues en el nivel de desagregacién correspondlente
alos tramo> ‘de’ mgreao de § 35.000 a menos de $ 40.000 y $ 40.000
: mensuales o mas, 1a” representatwldad resultaba poco significativa.

Los resultados obtenidos pueden observarse en el cuadro 2 donde

’ las cifras entre paréntesis indican los errores standard de estimacién.

49



REVISTA DE ECONOM!A Y ESTADISTICA

Excepto dos casos, los coeficientes estimados son bastante superiores
a dos veces su error standard por lo que los aceptamos como esta-
disticamente significativos.

Nuestra hipétesis es 'que la riqueza acumulada o capitalizacién
del consumidor actiia como factor determinante de la propiedad de
bienes durables. En grupos de ingresos suficientemente bajos, las
escasas posibilidades de ahorro determinan la acumulacién y al no
llegar la riqueza a su nivel umbral, los cambios observables en el
stock al pasar de un, nivel de edad al superior serfan de poca mag-
nitud. En grupos de ingresos més altos, la existencia de un mayor
ahorro lleva a una mayor acumulacién y alcanzado el nivel umbral,
el consumidor decidird ajustar su stock actual al deseado; con el
transcurso del tiempo, en consecuencia, deberian existir mayores va-
riaciones del stock. Finalmente, para ingresos altos el consumidor
llega rdpidamente a su stock deseado y la acumulacién subsiguiente
de riqueza a través de los ahorros de cada periodo no incide en
mayor medida en la cantidad poseida de bienes.

Este supuesto se encuentra perfectamente corroborado por los
resultados obtenidos de las estimaciones de las elasticidades-ingreso
permanente para los distintos niveles de edad del jefe de la unidad
familiar. E] coeficiente de elasticidad-ingreso correspondiente a in-
gresos bajos es menos del 509, de los obtenidos para ingresos medios.
Las elasticidades estimadas para ingresos altos son menores que las
del nivel anterior de ingresos y mas atin, disminuyen aceleradamente
a medida que el ingreso crece.

De la misma forma, las elasticidades estimadas, manteniendo
constantes la edad y haciendo variar el ingreso, concuerdan también
con los resultados esperados. A pesar de que los coeficientes de elas-
ticidad tienen un valor bastante mas estable que en el caso anterior,
podemos nomas distinguir los tres periodos de edad sefialados en el
modelo tedrico. Para menos de 25 afios, las variaciones del ingreso
corriente afectan la cantidad de durables con menor intensidad que
en las edades medias dando asi una base empirica a la hipdtesis de
que aun cuando el ingreso corriente llegue a superar el nivel umbral,
la poca edad impide otorgar a un ingreso alto el carécter de perma-
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nente. La diferencia entre stock actual y deseado sera poca y- los
cambios en la demanda-stock no serdn muy importantes frente a cam-

bios en el ingreso corriente.
CUADRO 2

Régr’esidnés! ’simples del stock de bienes durables con respecto al
 ingreso corriente familiar y con respecto a la edad del jefe de familia

Regresidn. - Variable Grupos Log a b
Namero: . Explicativa

. ingreso. .. menos de 25 afios 1,3572 . 0,4885
L - (0,1306) (0,1130)
‘* inpreso i 000 25-34 afios” . 1,4120 0,6652
I el : (0,1240) (0,0942)
" 35-44 afios 1,4559 0,6578
e R IR -~ (0,081) (0,0460)
;1. 45-54 afios: . . 1,7201 04738
s G (0,0599) " (0,0455)
- 55 y:mis afios 1,6582 0,5233
e (0,0568) (0,0431)
enos. de $ 5.000 1,3358 0,3307
S (0,4046) (0,2462)
- 8°5.000  a menos 0,7914 0,7418
- de'$10.000 - (0,3487) (0,2204)
$ 10.000.a menos . - - 1,0343 0,6671
de § 15000 (0,2208) (0,1380)
78:15.000- a menos 1,0387 .. 0,7268
de $ 20.000 - (0,2581) (0,1633)
. % 20.000 a menos 1,5697 0,4367
de § 25.000 (0,4013) (0,2593)
§ 25.000 a menos 1,84486 : 03370
de § 30.000 (0,0598) (0,0364)
§ 30.000 a menos 2,2340 0,1622

“-de 35.000 : (0,0856) . (0,0521)

 En las edades medias, 25 a 44 afios, un mayor transcurso del
tiempo permite la acumulacién de riqueza, eleva el ingreso perma-
nente y el stock 'deseado de durables, agranda la brecha con respecto
- alVactual y origina el proceso' de ajuste en cuanto aquéllos superan el
,umbral.'Cdnsecuentemente, son observables valores de elasticidad
 superiores a los de edades bajas. ’ :

51



REVISTA DE ECONOMIA Y ESTADISTICA

Al pasar a edades altas, mas de 44 afios, los coeficientes de elas-
ticidad bajan, alcanzando un valor similar al del primer grupo de
edades, segin era dable esperar si aceptamos lo sostenido anterior-
mente de que en esas edades el consumidor habri cerrado la brecha
entre stock deseado y actual y la mayor riqueza lo habilitard para
un mayor consumo (normalmente toma la forma de un mejoramiento
en la calidad del stock antes que en el nivel fisico del mismo).

En suma, la comprobacién empirica de la conducta del consu.
midor es consistente con el argumento tebrico que hemos gropuesto
para explicarla. :

Hemos realizado también un analisis de regresion multlple en el
que las variables ingreso familiar y edad del jefe de familia actGan
como explicativas del stock de bienes durables para €l conjunto de
grupos de unidades familiares clasificadas como se ha descripto ante-
riormente. Existen 40 observaciones, siendo las cifras de stock los
promedios correspondientes a cada nivel de ingreso por grupo de
edad, adoptando para estos dos ultimos los valores promedios de cada
intervalo.

- En forma similar a las anteriores, la ecuacién que - Vmcula a. estas
variables es:

S = ak 10 EPe
logS = a4 b, logI 4 b. logE

Los valores de b, y b. representan elasticidades; la primera con
respecto al ingreso y la segunda con respecto ala edad Obselvamos

calculados en las regresiones simples. En éstas se obtienen elastlm-
dades con respecto al ingreso y a la edad, que en definitiva fueron
interpretadas : como . elasticidades-ingreso permanente. Para ello se
- mantiene constante el valor de una variable y se hace variar la otra;
obteniéndose asi los distintos valores de la elasticidad para el nivel
en el cual se mantiene constante la variable. - . SRR
. ‘Esto evidentemente no es lo que ocurre en la 1eglesmn multlple
donde el valor del coeficiente de regresién de una variable mide el
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- efecto sobre la variable dependiente sin mantener constante a la otra,
sino .en cambio ajélando su influencia. La distincién es fundamental
ya‘due el pri‘me,r_.axiélisis permite derivar. el concepto econémico de
elasticidad-ingreso permanente atribuido a los coeficientes, mientras
que no se puede hacer otro tanto en el segundo caso. En éste, deben

“entenderse b, y b. como elasticidades comunes, ingreso y riqueza
(basada ésta nuevamente en la edad del jefe de familia ) 1espect1-
vamente.

En el estudlo ya citado de Cramer se calculan elasticidades
similares a ‘éstas y se realiza una interpretacién en la que nos basa:
remos | para. ‘el anglisis'de nuestros resultados. Segimn ésta, la elasti-
cidadi -ingreso cornente mide el efecto inmediato o de corto plazo de
una variacién’ de ese mgreso vale decir, que al aumen’car el mgreso
el consumidor reacciona modificando su stock.

Pero atin resta otto efecto indirecto que opera a través de la
_modificacién en la riqueza acumulada, decidiéndolo a afectar el stock

de blenes durables. En palabras de Cramer: ‘‘Si el mayor ingreso

onsumidores ajustarén gradualmente su riqueza neta

‘correspondlente este. aumento. inducido en la i-

uird nuevamente en la propiedad de bienes durables

telastlmdadhnqueza’”“ Siguiendo el razonamiento, si la

e ]uste de la.riqueza al ingreso es igual a uno, el efecto

le af,vz,ulacmn del ingreso ser la suma de ambos coeficientes

v ; era,entonces una . elasticidad de largo plazo con res-

pectoA ngleao.,,, ,

+Los resultados. obtemdos ‘en nuestm caso son Ios que se mcluyen

‘en el cuadro 3.

. La elasticidad-ingreso. de largo plazo se cifra entonces en 1, 1414

y mide el efecto final de una modificacién en el ingreso permanen-

telt Sm embargo, ,el ajuste en el stock no se produce instantinea-

1 Cramer; op. mt., pag 73. (Traduccwn del autor).

' Como- comparacién, detallamos los resultados ‘obtenidos por Cramer:

iPropzedad de y - Elast:-ingreso Elast, -riueza neta Elast. -ingr. larg. plazo
- Heladeras - ) 0,96 . 0,93 1,89
Lavarropas S BT ) 74 ) 0, 54 1,28
Autos 7.7, g 0 69: . ' 0,86 ’ 1,55
0, ,60 0,33 0,83
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CUADRO 3

Regresién multiple del stock de bienes durables respecto al
ingreso familiar y edad del jefe de familia

Variable

Explicativa Grupo Log. a b, b,
Ingreso Poblacidén 0,8327 0,5867 0,5547
Edad Total (0,1592) (0,0370) (0,0963)

mente y es preciso el transcurso del tiempo para permitir la acumu-
lacién de riqueza, por lo cual este valor es sustancialmente superior
que el estimado en.las regresiones simples, donde resulta cifrado
entre 0,1622 y 0,7418. En un anélisis dinimico, la diferencia entre
ambas elasticidades-ingreso permanente indicaria la longitud de ese
proceso de ajuste en la conducta del consumidor.

5. RESUMEN Y CONCLUSIONES

Bajo la hipétesis de que la demanda de servicios de consumo de
bienes durables y por tanto el stock o cantidad deseada por los con-
sumidores es una funcién del ingreso permanente, hemos presentado
en este trabajo un modelo tendiente a explicar en forma dinimica el
proceso de ajuste entre el stock existente de estos bienes y el deseado.
Esta argumentacién fue posteriormente enfrentada con los resultados
logrados en una investigacién empirica realizada al efecto, obtenién-

dose como conclusién una evidente concordancia entre la formulacion
 tedrica y la conducta del consumidor observable a través de elastici-
dades estimadas. '

Estos coeficientes de elasticidad-ingreso permanente, estimados
por medio de regresiones simples, pueden ser agrupados en tres ni-
veles que indican otros tantos aspectos distintos de la conducta del
consumidor en su proceso de ajuste hacia un stock de equilibrio. En
el primer nivel, para edades e ingresos corrientes bajos, esta elasti-
cidad resulta inferior a las del segundo nivel, de ingresos y edades
medias, que a su vez son superiores a los del tercer nivel, edades e
ingresos altos, siendo en los tres niveles, inferiores a la unidad.
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" El menor valor de las primeras concuerda con lo sostenido de que
el consumidor decidir su coniducta con respecto al stock de acuerdo
a su ingreso permanente, ya que, si el ingreso corriente es bajo, aun
cuando la edad indique un periodo largo, la poca acumulacién posi-
ble de riqueza impide un acentuado proceso de ajuste en el stock.
Si, por el contrario, la edad es baja, ni las variaciones en el ingreso
corriente tienen un caricter de permanencia, que seré, adquirido con
el tiempo, ni la acumulacién de riqueza, por lo que tampoco sera
intenso el ajuste de stock. Sélo pasados estos umbrales, al elevarse
la riqueza neta y el ingreso permanente del consumidor, seran mas
notables las variaciones de stock (elasticidades mayores) para caer
nuevamente (consecuentemente, elasticidades menores) cuando, lo-
‘gryadq“@el”stdck deseado, ‘el consumidor no aumenta sustancialmente
sus compras a partir de un ingreso permanente dado.

- Por ltimo, hemos obtenido por medio de una regresion mdltiple
una elasumdad-mgreso permanente que, a diferencia de las parciales
antenores  miden la intensidad del cambio total entre el stock exis-
n deseado. Su valor resulta ser superior a la unidad y no
iferente de elashmdades smu]ares estlmadas por Cramer.

"ENDICE: DEF]NICIONES M:ETODO ¥  PROCESAMIENTO
e LA INFORMACI(SN

Para la realizacién de este traba]o fue necesario registrar en
. fmhas perforadas parte de la informacién recogida en la investiga-
cién muestral mencionada. Se confeccioné una ficha por grupo fami-
liar (tal como éste es definido en la encuesta)® consignando datos
- sobre el jefe de familia y sobre las caracteristicas del grupo, relevan-
tes para nuestro anAlisis:

Jefe de familia: edad, nivel de ensefianza, indole de la ocupacién,
oficio o profesién, rama de actividad, ocupado, desocupado, o cate-
goria de no activo e ingreso mensual,

Caracteristicas del grupo familiar: ndmero de personas que lo com-
ponen, numero de personas ocupadas y desocupadas, nimero de

“Ver Seccmn 3, pag. 15.
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varones ocupados, total de no parientes y si tienen heladera, cocina,
maquina de coser, lavarropas, radio, televisor, automévil, moto y
bicicleta.

Como primer paso se eliminaron todas aquellas fichas que indi-
caban un total de no parientes superior a dos. Se trat6 de esa forma
de excluir del anélisis aquellos grupos familiares asi considerados en
la encuesta y que en realidad no constituyen una familia. Posterior-
mente se excluyeron también a las familias cuyos jefes estaban deso-
cupados y se trabajé exclusivamente con ocupados y no activos
(jubilados y rentistas).

Las familias restantes fueron a su vez divididas en cuatro grupos
segtin fuéra la indole de la ocupacién del jefe: cuenta propia, asala-
riado, empresario o no activo, subclasificindose a los primeros en
profesionales y no profesionales y a los segundos, de acuerdo a su
oficio o profesién. Los no activos fueron separados en dos categorias,
jubilados y rentistas *°

Se obtuvieron de esa forma los siguientes 10 grupos:

I Cuenta propia
1 profesionales
2 no profesionales

I Empresarios
3 empresarios

111 Asalariados
4 no calificados
5 calificados
6 capataces y técnicos
7 jefes
8 profesionales

IV No activos
9 jubilados
10 rentistas

13 Esta clasificacién por grupo se efectué a fin de estimar ingresos y poder
comparar con los declarados, segin se explica més adelante.

56




POSESION DE BIENES DE CONSUMO DURABLES

cada uno de los cuales fue separado en otros dos, uno que incluye
a familias con un perceptor de ingresos y otro formado por aquellas
con mas de un perceptor.

Familias con. un solo ingreso: 'Se hizo una nueva sepa1acmn segun
el jefe hubiera declarado o no un ingreso, tomandose sélo a las pri-
meras ¥ haciéndose un listado de esas fichas por cada uno de los
10 grupos anteriores. En cada listado se clasificaron las fichas por
grupo de edad y dentro del mismo por tramo de ingreso, consignan-
dose los datos sobre propiedad de bienes durables.

Familias con mds de un ingreso: Separadas las fichas con ingresos
no declarados, se clasificé a las restantes por tramo de ingreso y-se
ajusté esa cifra para llegar al ingreso familiar. Para ello se asign6
a cada var6én ocupado adicional un ingreso igual al percibido por el
jefe de familia; en el caso de haber mujeres ocupadas se procedié
de igual forma pero tomando sélo el 50%, del ingreso del jefe.
Ingresos 10 declarados: Aquellos grupos en que el jefe de familia no
habia declarado su ingreso se excluyeron definitivamente del anélisis
éicepto en los casos en que se lo pudo estimar sobre la base de la
categona ocupacional y rama de actividad del jefe de familia, Tal
cosa fue posible para jubilados y asalariados, en base a remunera-
ciones medias segin nivel de ensefianza para los primeros, y conve-
nios .colectivos de trabajo para los segundos.

- El total de familias obtenido en definitiva fue de 9941 dlstu—
buidas entre los 10 grupos mencionados. La tabulacién mecénica
indic6 la cantidad fisica de cada bien poseido por cada grupo de
familias y el total de casos que resultaba incluido en cada uno de
ellos. Estos grupos a su vez se formaron clasificando las familias por
nivel de edad del jefe y dentro de cada uno de éstos, por tramos
de ingreso. '

El paso siguiente fue la asignacién de precios a-esos bienes a
efectos de expresarlos en unidades homogéneas y podel obtener una
c1fra monetaria representativa del stock total. Los precios atribuidos
a cada bien no distinguen distintas calidades o tipos de los mismos,
,excepto para automdviles. Fueron conseguidos por medio de una
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consulta directa a las principales casas de venta de estos bienes™ y
corresponden al nivel que tenian en enero de 1965 *.

Un criterio diferente fue adoptado para la valuacién del stock
de automéviles. Teniendo en cuenta la importancia del rubro dentre
del stock total y las grandes variaciones de precio de acuerdo al tipo
y modelo, se traté de ponderar cada automévil de acuerdo a esas
caracteristicas. Con respecto al modelo no hubo ningtn problema
ya que la informacién disponible lo consignaba.

Para obviar la falta de informacién sobre el tipo de vehiculo se
siguieron los siguientes pasos. Primeramente, en base a las estadis-
ticas de produccién de automéviles nacionales por marca y por afio
se determiné el porcentaje correspondiente a cada marca con res-
pecto al total producido en cada, afio en el perfodo 1956/abril de 1965.
En segundo lugar, se utilizaron esos porcentajes para ponderar los
distintos precios, obteniéndose un precio promedio por afio que luego
se aplic6 a la valuacién del dato muestral. En el caso de automéviles
importados de modelo anterior al afio 1956, se utilizaron los precios
de las dos marcas mis representativas, promedi4ndolos con igual
ponderacién. La informacién estadistica respectiva fue obtenida de la
revista Parabrisas, (enero de 1965) para precios y de los informes
periddicos de la Asociacién de Fabncas de Automotores, para la es-
tructura de produccién.

Una vez valuado el stock total para el grupo se dividié ese mon-
to por el total de casos incluidos para obtener el valor promedio de
stock poseido por cada familia y eliminar la influencia de la varia-
cién en el niimera de casos de un grupo a otro.

Informacion sobre ingresos: La, decisién con respecto a la utilizacién
de los ingresos declarados fue el resultado de un estudio que se rea-
lizé para tratar de conocer la magnitud de la probable distorsién
en, ¢l dato observado a través de la encuesta, o bien asignar a cada
familia un ingreso de acuerdo a cual fuera la ocupacién del jefe.
Para ello habiamos dividido segtin vimos, la poblacién total en diez

¢ Se conté con la colaboracién de la Direccién General de Estadistica,

Censos e Investigaciones de la Provincia.
15 Debe recordarse que la informacién se obtuvo de dos encuestas realizadas
respectivamente en octubre de 1964 y abril de 1965.
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grupos socio-econémicos. Esto tltimo, sin embargo, hubiera impli-
cado un alto grado de arbitrariedad dado el nivel de desagregacién
con que trabajamos. .

. Creimos entonces que la utilizacién del dato muestral iba a sig-
nificar un error mucho menor. Para contar ademés con otro elemento
de juicio, se analizaron los ingresos declarados por la poblacién ubi-
cada en los grupos socio-econdmicos de mayores ingresos, por supo-
ner que serfa en las mismas en donde el error de observacién seria
mayor: rentistas, empresarios, independientes y profesionales. Para
ello determinamos la forma de la distribucién de la poblacién por
tramos- de ingreso, segtn la informacién muestral y la. comparamos
con la resultante de las distribuciones que para grupos similares y
_para el afio 1961 ha calculado Altimir para Argentina ™,

~ Los resultados fueron bastante alentadores ya que la forma de
~ ambas distribuciones es muy similar. En todos los casos el modo
_ de las distribuciones calculadas por Altimir se ubic a la izquierda del
co iente 2 la distribucién de los ingresos muestrales, Corri-
primeras para eliminar las variaciones debidas al tiempo
ltimir es al afio 1961 y el muestral a 1964), el valor
as se ubicé en iguales niveles de ingreso.
Se pudo apreciar asi que si el dato observado habia sido falsea-
; s “‘quitas’’ no habfan seguido una conducta erritica, sino que
habian51do proporcionales, resultando en una distribucién de forma
similar pero mas achatada.

~ Iguales conclusiones se obtuvieron cuando se compard también
al grupo de jubilados con la informacién contenida en la publicacién
‘‘Analisis Econémico Financiero de las Cajas Nacionales de Previsién
Social’’ ¥,

8. Oscar S. Altimir, La distribucidn del ingreso por niveles en la Argenting,

m;meo, trabajo presentado a la Reunién de Centros de Investigacién FEconé-
mica; Mendoza, 1965,

. Ministerio de Trabajo y Seguridad Social, Andlisis Econdmico Fi i
! ‘ , na
de las Cafas Nacionales de Previsidn Social, Periodo 1950-1961, novieml:re ri(gggo
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